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Edlitorial

DE TEMPOS EM TEMPOS: EIS
QUE CHEGA A AGRITECH EM
ACAOQ COM BOAS NOTICIAS

empre deixamos transparecer

que temos orgulho de todo o

trabalho desenvolvido por nos-
sos parceiros e clientes. Em nossas
mensagens, especialmente do con-
junto de informacées que nossa Re-
vista Agritech em Acdo traz, procura-
mos informar nossos leitores com o
que hd de melhor, porisso sempre co-
locamos em evidéncia o empenho de
nossas equipes em diferentes regides
do Brasil.

Nossa histéria teve inicio em 2008
€ permanecemos com os mesmos ob-
jetivos, de aproximar, informar e aju-
dar por meios de temas relevantes e
atuais.

Noés da Agritech, como inimeras
outras companhias, estamos diante
de acontecimentos que assolaram o
nosso pais. Todavia, estamos espe-
rancosos por dias melhores e ha uma
perspectiva de uma aurora nova que
hoje, claramente, vislumbramos.

Nosso comprometimento, nossa
capacidade de superacdo e persis-
téncia s@o certos para o caminho do
sucesso. Porisso, a cada edicdo, ao
folhear cada pdagina, queremos con-
tinuar a trazer uma oportunidade pa-
ra que vocé possa ficar cada vez mais
bem informado e, na simples leitura,
aprender algo a mais que poderd ser
util no seu dia a dia. E, a nos, sempre
caberd a obrigacdo de conduzir es-
forcos para divulgar sempre o me-
lhor.

Com esta filosofia, a cada edicéo,
trazemos personagens diferentes
que nos auxiliam com desprendi-
mento e continuar@o com o objetivo
de proporcionar uma agradavel e cu-
riosa leitura.
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Com a nossa Revista Agritech em
Ac@o sempre tivemos a ideia de aju-
dar e formar pessoas com boas idei-
as e iniciativas, destacando revende-
dores, clientes e colaboradores liga-
dos a atividade do agronegdcio aqui
do Brasil.

A cada edigdo a boa semente est@
sendo lancada em solo fértil e ndo du-
vidamos disto! Sabemos que nossos
leitores tém um papel fundamental
na atividade agricola e que podem
colocar em pratica muitas dicas, cola-
borando, assim, para cada vez mais
termos uma atividade rentdvel e sus-
tentavel.

Uma boa leitura!

POLITICA
DE QUALIDADE

AGRITECH
LAVRALE

DIVISAO AGRITECH

e Satisfagdo do Cliente
® Treinamento
* Qualidade Total

—

—

AGRITECH LAVRALE S.A. - DIVISAO AGRITECH

Negécio: Tratores, motores

e componentes.

Missao: Oferecer solucbes aos nossos
clientes com comprometimento na busca
da exceléncia em tratores, motores

e componentes.

Visao do futuro: FidelizacGo pelas
solucoes diferenciadas

- ldoneidade e comportamento
ético;

- Foco no cliente;

- Rentabilidade;

- Perpetuacdo da empresa;

- Responsabilidade social;

- Respeito ao meio ambiente;

- Evolucdo do conhecimento;

- Qualidade em todas as agoes;
- Valorizacdo dos colaboradores.

T—

EXPEDIENTE

Uma publicagdo trimestral
produzida pela Agritech

Edicao

Janeiro / Fevereiro / Marco de 2019
Tiragem: 3000 exemplares
Supervisao

Dep. Marketing Agritech

Pedro Cazado Lima Filho

Producao e Desenvolvimento
Attuale Comunicagdo

Textos

Mariane Belasco

Jornalista Responsavel
Mariele Prévidi (MTb 39.739)




=== Funciona

o dia 1° de novembro, a Agritech

completou 17 anos de histéria na

cidade de Indaiatuba (SP). Para
celebrar a data, a empresa ofereceu um al-
moco especial para todos os colaborado-
res no dia 09 de novembro, além de pro-
mover uma homenagem a 15 funciondri-
os que completaram dez anos de trabalho
dedicados & Agritech no ano de 2018.
Foram premiados: Anderson Dumette
Malveze, Anderson Ferreira de Camargo,
Antonio Marcos dos Santos, Clésio Pereira
Caires, Fernando Marcos de Freitas,
Jefferson de Paulo Mariano, José Augusto
Silva do Carmo, Juliana Malaquias
Soares, Murilo Godoy dos Santos, Patricia
Lino de Oliveira, Thiago Rodrigues de
Souza, Tiago Rodrigo Pacheco e Vinicius
Evangelista Passoni.

Também comemorou uma década de
trabalho na Agritech, o analista sénior
Jean Mdrio Souza e Castro, que integra o
time do Departamento Vendas. Segundo
ele, é gratificante poder celebrar a data re-
cordando toda sua trajetéria profissional
marcada por grandes aprendizados, fruto
da dedicagdo e empenho. “Sé posso ex-
pressar todo o meu agradecimento a esta
empresa que me acolheu e mostrou o que
é ter uma familia no ambiente de traba-
lho. Fico muito feliz em poder dividir um
pouco da minha histéria. Comecei em
2008 como auxiliar administrativo de ven-
das e me recordo como se fosse ontem do
calafrio que senti ao ser aprovado em to-
das as fases do processo seletivo até rece-
ber a ligacdo telefénica em que a senhora

ios que comemeoraram dez 3

A
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Edna, supervisora de RH me dava boas-
vindas a Agritech”, relembra.

Ele conta que embora tivesse experién-
cia no ramo de vendas, este foi seu primei-
ro contato com o setor de maquinas agri-
cola. “Quando entrei na Agritech era tudo
novidade, pois é uma empresa de reno-
me, de grande porte e eu sabia do desafio
a serenfrentado, mas estava disposto a su-
perar os medos. No inicio estudei as apos-
tilas de cada trator e opcionais. Para me-
Ihor atender as concessiondrias era minha
obrigacGo conhecer o produto. Sempre
aproveitei para tirar todas as davidas com
o setor de produgdo. Agradeco muito a ca-
da amigo por toda paciéncia e por toda ex-
plicagdo que me deram, pois desta forma
comecei a ter uma relacdo mais estreita

endas para

tro trilhou uma car-
os de Agritech

e trabalho na empresa foram h

i

-
omenageados

com a rede de concessiondrios, o que con-
tribuiu muito para minha promocgao”, reve-
la.

Agora, o analista sénior comenta que
sempre esteve atento ao trabalho dos pro-
fissionais mais experientes para que pu-
desse aprender mais sobre a parte técnica
e o enquadramento dos tratores em cada
tipo de cultivo. “Procuro sempre aprender
ao mdaximo com os que sabem mais e des-
ta forma comecei a me espelhar e intera-
gir com meu gerente na intencdo de me es-
pecializar na parte técnica. Com isso, pu-
de me aprofundar no tema e indicar corre-
tamente os tratores para cada tipo especi-
fico de cultivo. Aos poucos, quebrei as bar-
reiras e adquiri a confianga das concessio-
ndrias e dos meus colegas de trabalho”,
ressalta.

Em todos esses anos Jean se orgulha de
poder ter colaborado com sugestdo de so-
lucoes e melhorias para o seu setor, auxi-
liando os coordenadores externos no dia a
dia visando sempre o pronto atendimento
ao cliente final. “Sempre busquei voos
mais alto. O estudo foi algo continuo e me
apliquei em cursos de vendas. A minha re-
compensa foi assumir a funcao de analis-
ta sénior. Ser promovido ndo foi somente
um prémio meu, mas uma retribui¢do pa-
ra minha familia por todo apoio e educa-
¢do que me ofereceram. Trabalhar na
Agritech me deu a oportunidade de fazer
planos significativos em minha vida pesso-
al. Sou, sem sombra de duvidas, grato a es-
ta empresa e seus colaboradores que hoje
os chamo de meus amigos”, finaliza.
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Concessionarias

CONVENGAO ASSOMAR REUNE CONCESSIONARIOS EM INDAIATUBA (SP) E ELEGE NOVA DIRETORIA

ntre os dias 6 e 8 de dezembro, a
Associagao Brasileira dos Conces-
siondrios Agritech (Assomar) pro-
moveu a sua tradicional Convencao anual.
Aedicao 2018 foi realizada no Hotel Royal
Palm Tower, em Indaiatuba (SP) e o evento
reuniu concessiondrios Agritech proveni-
entes de toda parte do Brasil. A programa-
cdo de trés dias contou com palestras, de-
bates, momentos de confraternizacdo e
elegeu a nova diretoria da entidade para o
biénio 2018/2020.
Na Assembleia Geral Ordindria, os
membros da Assomar elegeram para a di-

retoria-executiva: Sami El Jurdi (presiden-
te), Mauro Bellenzier (vice-presidente),
Mauricio Yamashita (diretor administrativo
e financeiro), Mauro Pecharki (diretor co-
mercial), Augusto Kayama Uemura (dire-
tor pos-vendas), Gabriel Silva (diretor de
marketing), Pedro Henrique Pacheco (di-
retor ad hoc) e Rogério Bretas Ledo (con-
selho fiscal). Também foram eleitos os no-
vos membros para os conselhos regionais
compostos por: Mauricio Mondo (Meta
Agricola), José Carlos Queiros (L.A. Quei-
roz), Nilo Batista do Nascimento (Comer-
cial RN), Cristiane Hanashiro (Hanashiro
Mdquinas) e Tiago Santana (Grand
Rural). Os trabalhos também contaram
com a prestacdo, aprovacdo de contas e
balanco auditado do exercicio 2018, além
de balanco de janeiro a outubro deste ano.

A programacdo contou ainda com as
apresentacées de Cldaudio Luvizzotti, que
levou o tema “Exceléncia Humana - A Arte
de Conquistar Resultados
Extraordinarios”; de Waleska Cardoso, vi-
ce-presidente dc Fenabrave (Federacdo

CONCESSIONARIA COMERCIAL SCARDUA REALIZA ENTREGA
COLETIVA DE MAQUINAS AGRICOLAS NO ESPIRITO SANTO

concessiondria Comercial Scardua promoveu a entrega coletiva
de mdquinas agricolas em sua filial na cidade de Pedra Azul (ES)
no dia 14 de dezembro. Foram dezenas de tratores, implementos
e cultivadores motorizados entregues num evento realizado em parceria
com o Banco do Brasil, que contou com a presenca de autoridades, dire-
toria, clientes, fornecedores e gerentes das agéncias do Banco do Brasil

da regido.

YA e o
i lGR" ECH'

Nacional Distribuicdo Veiculos
Automotores); Geisi Signoretti e Rafael
Luche, do Banco De Lage Landen; além
do pronunciamento do gerente da divisdo
de vendas da Agritech, Nelson Watanabe,
que falou sobre as novidades e projecdes
para este ano e apresentou nimeros do
mercado de tratores em geral, panorama
de vendas, indicadores da reativacdo da
economia, além de tirar davidas dos con-
cessiondrios.

Na ocasido, também foram homenage-
ados as concessiondrias Top 15 de 2018,
gue mais venderam este ano.

A programacédo de trés di
contou com palestras, deba
momentos de confraternizagac

(MG) no dia 07 de novembro. O evento reu-
niu cerca de 120 convidados, entre fornecedores,
concessiondrios da rede Agritech, colaboradores e
clientes. Agora, com duas lojas, sendo a matriz em
Piunhi (MG), a concessiondria abrange o atendi-
mento para toda a regido sul de Minas Gerais.

w" concessiondria Agritech Nena Tratores e
Implementos inaugurou uma filial em Alfenas
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OLIM AGRO INAUGURA LOJA EM SAO JOAOUIM (80)

eferéncia em alta tecnologia, per-

formance e produtividade em me-

canizacGo agricola, a cidade de
Sao Joaquim (SC) ganhou a 7° filial da
Olim Agro, concessiondria autorizada da
Agritech. A nova loja estd localizada as
margens da SC-110, na saida para Bom
Jardim da Serra em um local amplo e com-
pleto para bem atender os clientes da em-
presa.

A inauguragdo contou com a presenca
de mais de 300 pessoas de Sdo Joaquim e
de toda a Serra Catarinense. Os visitantes
foram recepcionados com um delicioso
prato — porco recheado — além de partici-
parem de sorteios de varios brindes.

A Olim Agro é parceira da Agritech pa-
ra a venda de tratores, microtratores com
uma variada linha de modelos que se
adaptam para a producdo da maca e de-

mais culturas da regido. A empresa conta
com um amplo estoque de pecas e oficina
especializada para atender seus clientes.
“Nossa sétima loja é bem completa e
oferece toda a linha de implementos para
o homem do campo. Viemos para ficar e

/

com certeza iremos fazer bons negécios
aqui na loja de Sao Joaquim!”, afirma o
gerente geral Luciano Lima.

AGRITECH MARCA PRESENCA NA FEMAGRI EM GUAXUPE (MG)

onto de encontro do produtor

de café e um dos mais comple-

tos eventos voltados para o pro-
dutor que necessita de atualizagGo em
maquindrios e insumos para aumen-
tar a qualidade e produtividade da la-
voura, a Agritech marcou presenca na
18% Femagri — Feira de Maquinas,
Implementos e Insumos Agricolas. O
evento reuniu 35 mil visitantes entre os
dias 20 e 22 de fevereiro, em Guaxupé
(MG). A Agritech levou aos produtores
sua tradicional linha cafeeira, com ma-

quinas super estreitas desenvolvidas es-

pecialmente para a cultura do café
adensado.

Um dos gargalos da cafeicultura é
a disponibilidade de mao de obra. De
acordo com o coordenador de vendas
da Agritech, César Oliveira, um dos fa-
tores que viabiliza a atividade é a redu-

¢do dos custos da colheita a partir do
investimento em tecnologia. “Investir
em mecanizagdo traz beneficios como
a rapidez e diminui o valor do custo de
producdo da saca de café”, salienta.
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OVAS REGRAS DE
RASTREABILIDADE JA ESTAOQ EM VIGOR

ualidade
o Mapa,
e a ras-
a que 0s
identifi-

igrotoxicos

/\
i

Mudanca deve ser implantada até 2020 para frutas, hortalicas e ervas aromatizadas

s novas regras de rastreabilidade

de frutas, hortalicas e ervas aroma-

tizadas ja estGo em vigor no Brasil.
O objetivo é monitorar todo o processo des-
ses produtos, desde a producdo no campo
até a chegada a mesa do consumidor.
Assim, permitird ainda um controle mais
eficaz de residuos de agrotdxicos. Até feve-
reiro de 2020, a expectativa é que todos os
vegetais frescos estejam sendo monitora-
dos em toda a sua cadeia produtiva.

A normativa se aplica aos elos da
cadeia de produtos vegetais frescos, na-
cionais e importados, destinados ao con-
sumo humano. As regras ja estdo valendo
para dois primeiros grupos de alimentos,
constituidos por: frutas (citros, maga, uva,
meldo, morango, coco, goiaba, caqui,
mamdo, banana, manga); raizes e tubér-
culos (batata, cenoura, batata doce,
beterraba, cebola, alho); e hortalicas (al-
face, repolho, couve, agrido, almeirdo, bré-
colis, chicoria, couve-flor, tomate, pepino,
pimentdo, abébora, abobrinha).

Os procedimentos vém sendo aplica-
dos em diferentes grupos de alimentos e
devem respeitar os prazos de 180, 360 e
720 dias, até completarem o prazo final de
fevereiro de 2020.

Todos os alimentos e seus envoltérios,
caixarias, sacarias e demais embalagens
devem ser, obrigatoriamente, identifica-
dos por produtores e distribuidores. Assim,
deve conter no rétulo o nimero do lote,
bem como a origem do produto. O produ-
tor deve informar ainda o seu nome com-
pleto e endereco, bem como quantidade,
variedade ou cultivar, data de producéo,
fornecedor e identificacdo (CPF, CNPJ ou
Inscricdo Estadual).

A identificacdo pode ser realizada por
etiquetas impressas, com caracteres alfa-
numéricos, codigo de barras e QR Code;
ou entdo com qualquer outro sistema que
permita identificar os produtos vegetais
frescos de forma clara e correta.

“Isso permitird que os orgdos de fiscali-
zacdo identifiquem problemas relaciona-

dos ao uso de defensivos agricolas, a con-
taminac@o dos vegetais e agrotoxicos”,
explica a coordenadora de Qualidade de
Produtos Vegetais do Ministério da
Agricultura, Pecudria e Abastecimento
(Mapa), Fatima Parizzi. “Nossa preocupa-
cdo € que as informacées necessdrias para
identificarmos a origem destes produtos
sejam preservadas. Assim, caso seja cons-
tatado algum problema, poderemos corri-
gir a causa da nao conformidade a partir
do ponto onde ela ocorreu”, acrescenta.

As novas regras, no entanto, ndo obri-
gam os estabelecimentos comerciais a dis-
ponibilizarem aos consumidores finais
dados sobre a procedéncia e trajetéria dos
alimentos. O texto da instrucdo prevé
somente que o detentor do produto
comercializado a granel, no varejo, apre-
sente @ autoridade competente informa-
¢oes como: nome do produtor ou da uni-
dade de consolidacdo, bem como o nome
do pais de origem do vegetal produzido
para consumo humano.
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FISCALIZACAO SERA FEITA PELA
ANVISA E MINISTERIO DA AGRICULTURA

s novas determinacoes foram esta-

belecidas pela Instrugdo

Normativa Conjunta (INC n® 2 —de
7 de fevereiro de 2018) do Ministério da
Agriculta, Pecudria e Abastecimento e
Agéncia Nacional de Vigilancia Sanitdria
(Anvisa). Sendo assim, a fiscalizacdo das
atividades do novo sistema sdo comple-
mentares entre os dois 6rgdos.

Do produtor de alimentos até o entre-
posto, a responsabilidade por fiscalizar
serd do Ministério da Agricultura por meio
do Programa Nacional de Controle de
Residuos e Contaminantes em Produtos
de Origem Animal (PNCRC). Enquanto
que do entreposto ao consumidor, 0 moni-
toramento serd realizado pelos Servicos
de Vigildncia Sanitaria Estadual e
Municipal, no dmbito do Programa de
Andlise de Residuos de Agrotéxicos em
Alimentos (PARA).

Mesmo com novas regras, a coorde-
nadora de Qualidade Vegetal do Minis-
tério da Agricultura, Fatima Parizzi, acre-
dita na eficacia desse monitoramento.

“Na Ceagesp é possivel ter uma ideia
muito clara do tamanho do agronegécio
de frutas e hortalicas no Brasil. Assim
como é possivel ter uma visGo de como

esse agronegocio é diversificado e pulveri-
zado, a partir do que sai da Ceagesp para
o Brasil inteiro”, salienta. “Lotes enormes
de produtos vegetais sdo manipulados,
classificados e estratificados até em
microlotes. A pulverizagcdo é a maior difi-
culdade que vamos enfrentar na imple-
mentagdo do sistema”, completa.

A coordenadora do Ministério da
Agricultura enumera ainda trés situacoes
mais comuns na investigacdo de causas e
origens de irregularidades com agrotoxi-
cos e contaminantes em produtos vege-
tais. A primeira causa sdo os alimentos
com residuos acima do limite permitido.
Em segundo lugar vem o uso de produtos
proibidos no Brasil. E por Gltimo, mas nao
menos importante, estdo os defensivos
permitidos para uma cultura especifica
sendo utilizados em outra similar.

Atualmente a Ceagesp, maior centro
de comercializacdo e distribuicdo de fru-
tas e hortalicas da América Latinag, emite
cerca de 3 mil notas fiscais em alimentos
desembarcados. Esse montante, quando
levado em consideracdo a distribuicdo e
venda para outros entrepostos e pontos de
distribuic@o, atinge o total de 21 mil docu-
mentos.

VEJA ALGUMAS DICAS PARA IMPLANTAR O SISTEMA DE RASTREABILIDADE

Para a implantagdo do novo sis-
tema de rastreabilidade de frutas, hor-
talicas e ervas aromatizadas algumas
acoes no dia a dia sdo fundamentais.
Uma delas é que o produtor rural deve
adotar o manejo do solo utilizando-se
de técnicas de conservacdo, além do
uso racional de defensivos agricolas,
manejo integrado de pragas, etc.

Durante a colheita para retirada de
frutas, hortalicas ou ervas, o produtor
deverd ainda gerar um numero de lote
para identificar de qual canteiro, qua-
dra ou talhdao pertence determinado do
produto. Ainda para melhor controle, o
produtor precisa manter o caderno de
campo com anotagoes sobre as opera-
coes agricolas executadas, principal-

mente quanto as adubagoes e pulveri-
zagoes. Vale a pena lembrar que o
caderno deve ser guardado por até 18

meses.

Por fim, cada negociacdo de venda
deve ser realiza com nota fiscal ou qual-
quer outro documento fiscal validado
pela Receita Federal.

*Com informagies do MAPA e EBC

PRODUTOR
VE INICIATIVA
COM OTIMISMO

produtor de hortalicas
Danilo Pinheiro Queirdz,
que possui propriedade
localizada em Teresépolis, regiGo
Serrana do Rio de Janeiro, foi pes-
quisar sobre a normativa para
saber o que impactaria em sua ati-
vidade. Atualmente, ele cultiva
alface, espinafre, brécolis, couve,
coentro e repolho e distribui dire-
tamente ao Ceasa. E, com as
mudancas previstas avaliou como
positivas tanto para os produtores,
como para os consumidores.

“Acredito que a lei vem para
auxiliar os agricultores a se aper-
feicoarem em sua atividade e
terem a chance de fornecer para
grandes redes. Mesmo antes da
normativa, alguns grandes super-
mercados e hortifrutis j@ tinham
regras de rastreabilidade e s6 com-
pravam de quem se enquadrava.
Isso, ja excluia muitos produto-
res”, aponta.

Danilo vé& com otimismo, pois,
para ele todos os elos da cadeia
produtiva serao beneficiados.
“Esta serd uma forma que nds,
agricultores, teremos para garan-
tir a qualidade do que produzimos,
de forma comprovada. Ja os
comerciantes evitardo os atraves-
sadores. Além disso, o consu-
midor terd a seguranca de levar
para a casa um produto que foi cul-
tivado dentro das normas”, res-
salta.

Mt' I

dutor Danilo Qu

iar os agriculto-
rem em sua atividade
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VENDAS DE MAQUINAS E IMPLEMENTOS
AGRICOLAS DEVEM CRESCER 10% EM 2019

Cémbio, disponibilidade de crédito e produtividade das lavouras sao alguns dos
fatores que podem impactar no crescimento do setor neste ano

agronegocio continua pujante

e a capitalizacdo dos agriculto-

res de forma geral é muito boa.
E o que sinaliza Pedro Estevdo Bastos,
presidente da Cdmara Setorial de
Mdaquinas e Implementos Agricolas
(CSMIA), da Associacdo Brasileira da
Industria de Maquinas e Equipamentos
(ABIMAQ), sobre a perspectiva do au-
mento de 10% nas vendas no segmento
em2019.

O Departamento de Economia e
Estatistica da ABIMAQ elaborou uma
pesquisa que também traz niimeros posi-
tivos na expectativa entre os fabricantes,
que preveem investir mais de R$ 2,7 bi-
Ihées em 2019, uma alta 30,1%, em re-
lacGo ao volume investido em 2018.

O setor vem apresentando nos ulti-
mos anos uma relagdo muito baixa en-
tre investimentos sobre receita liquida
de vendas, chegando a ficar em 3% em
2018. Ja em 2018, este valor foi de
3,7%, valores muito aquém de outros
anos, a média entre 2010 e 2013 foi de
9,3%.

A pesquisa ainda revelou que as “mi-
cro e pequenas” e “médias” empresas
estdo mais dispostas a investirem 2019,
com uma previsdo superior aos investi-
mentos realizados em 2018 de 48,7% e
50,3%, respectivamente. As grandes em-
presas também estdo mais dispostas a
investir, contudo em um patamar um
pouco menor, 17,9% superior. Os inves-
timentos devem ganhar mais félego so-
mente no segundo semestre, quando al-
gumas reformas forem aprovadas e o ni-
vel de ociosidade reduzido, que hoje se
encontraem 25%.

Dos investimentos esperados em
2019, 35,5% devem ser destinados para
modernizacdo tecnoldgica, 30,5% na re-
posicdo de mdquinas depreciadas, 24%
na ampliacdo da capacidade industrial
e 10% em outras dreas. E, o que deverd

Pedro Estevio Bastos,
presidente da Camara Setorial
de Maquinas e Implementos
Agricolas (CSMIA), da
Associacdo Brasileira da
Indlstria de Maquinas e
Equipamentos (ABIMAQ)
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impulsionar os investimentos € a nova
rodada de concessdes de setores de in-
fraestrutura.

Um alerta é que as varidveis como
cdmbio, disponibilidade de crédito, pro-
dutividade das lavouras e as conse-
quéncias da guerra comercial entre
China e Estados Unidos, que influen-
ciam nos precos da soja, podem interfe-
rir nos resultados do setor agricola neste
ano. Para o presidente da CSMIA, é im-
portante o governo buscar alternativas
a fim de aumentar a disponibilidade de
crédito para investimento. Confira abai-
x0 a entrevista sobre o cendrio atual e
perspectivas para o setor:

Revista Agritech em Acdo — A indus-
tria de mdquinas e equipamentos cres-
ceu no ano passado mesmo diante de
um cendrio cheio de instabilidade. A
que se deve esse crescimento?
Podemos considerar um bom desem-
penho para o ano?

Pedro Estevao Bastos — Em 2018, es-
timamos que as vendas de mdquinas e
implementos agricolas dos associados
da Cémara Setorial de Mdquinas e
Implementos Agricolas da ABIMAQ, fo-
ram 12% maiores quando comparadas
a 2017. Tivemos uma excelente renta-
bilidade dos agricultores, principalmen-
te soja e algoddo, além de disponibili-
dade regular de recursos para investi-
mentos durante todo o periodo.

Qutro fator foi a guerra comercial dos
Estados Unidos e a China, que fez com
que os precos de soja ficassem melho-
res para o Brasil. Tivemos também a
queda da safra da Argentina no inicio
de fevereiro do ano passado, que aju-
dou os precos. Depois, com a eleicao
do presidente Jair Bolsonaro, o cdmbio
subiu e suavizou o preco, além de tam-
bém termos recurso para financiamen-
to ao longo da safra sem interrupcdo.
Entdo, isso fez com que as vendas tives-
sem uma continuidade ao longo do
ano. Portanto, tivemos trés fatores que
fizeram com que soja e milho subissem
e isso deu uma rentabilidade muito
grande para o agricultor. Normalmente
quando se tem rentabilidade, o produ-
tor faz maiores investimentos e foi o que
ocorreu ano passado.

Revista Agritech em Acdo — Qual ex-
pectativa para o setor de mdquinas
agricolas este ano?

Pedro Estevao Bastos — Para 2019,
as varidveis chaves como cambio, dis-
ponibilidade de crédito, produtividade
das lavouras e as consequéncias da
guerra comercial China e Estados
Unidos, que influenciam os precos da
soja, ainda ndo estGo muito claras, o
que dificulta o prognéstico das vendas
para2019.

O cendrio base nao contempla a que-
da de vendas, pois o agronegécio conti-
nua pujante e a capitalizac@o dos agri-
cultores de forma geral é muito boa. A
depender das varidveis jd citadas, pode-
remos ter crescimento em torno de 5%.
Precisamos saber também como fica-
rdo as politicas agricolas do novo gover-
no para termos um melhor prognéstico
do mercado.

Os recursos do Moderfrota devem du-
rar até marco/19, sendo necessdria a su-
plementacdo de R$ 3 bilhdes para che-
gar ao fim do ciclo agricola 2018/2019,
em 30 de junho. J& o Programa para
Construcdo e Ampliacdo de Armazéns
(PCA) necessita de um aporte de R$
700 milhées. A linha Inovagro também
precisa de incremento de R$400 mi-
lhées. Esta situacdo influencia direta-
mente na movimentacdo dos negdcios
no segmento agroindustrial.

Em 2018, as vendas de maquinas e
implementos agricolas foram 12% mai-
ores quando comparados a 2017.
Tivemos uma excelente rentabilidade
dos agricultores, principalmente na so-
ja e algoddo, bem como maior disponi-
bilidade regular de recursos para inves-
timento durante todo o periodo, além
do cdmbio favoravel.

O agricultor estd muito capitalizado e
temos potencial para o crescimento de
vendas. A digitalizacGo da agricultura e
a entrada da Agricultura 4.0 fizeram
com que muitos produtos ficassem ob-
soletos no campo e as novas tecnologi-
as trazem um ganho de produtividade e
rentabilidade para o agricultor. Porisso,
a categoria tem apostado nessas novas
tecnologias e trocado mais as madqui-
nas, entdo potencial para vender ma-
quinas teremos!

Revista Agritech em Acdo — Em sua
opinido, qual caminho o Pais deve se-
guir para retomar as rédeas da econo-
mia?

Pedro Estevao Bastos — A saida para
o Brasil voltar a crescer é o investimento
na industria de transformacéo por con-
ta de seu maior valor agregado e pelos
maiores ganhos de produtividade, além
de geraremprego e renda para os brasi-
leiros. O equilibrio fiscal mais contun-
dente é essencial para melhorar a sequ-
ranca dos investimentos. E preciso tam-
bém reduzir a inseguranca juridica,
manter o cdmbio competitivo e a infla-
cdo controlada, além de simplificar e di-
minuir a carga tributdria, ter mais dis-
ponibilidade de crédito e facilitar o aces-
so a juros de mercado menores que o re-
torno da atividade das empresas.

Revista Agritech em Acdo — A
Abimaqg sempre reivindica incentivos.
Como a entidade se posiciona com o
novo governo?

Pedro Estevdo Bastos — A nossa inter-
locucdo no governo continua muito
boa, tanto nos ministérios como em ni-
vel técnico, nas secretarias. Inclusive, o
Governo nos mandou um oficio e pediu
sugestdes para o proximo Plano Safra e
nds enviamos nossas ideias. Entdo, o ca-
nal estd aberto e o que falta neste mo-
mento sdo as liderancas se coordena-
rem melhor para dar as respostas que o
setor precisa.

Revista Agritech em Acdo — Quais
sdo as principais oportunidades que
vislumbram para este ano?

Pedro Estevdo Bastos — A digitaliza-
cdo da agricultura é a grande oportuni-
dade, pois ela traz um banco de dados
muito grande para o agricultor. Ele con-
segue com essas informacdes tomar
uma melhor decisGo na hora do plantio,
fazer operacées mais assertivas e, em
consequéncia, aumenta a renta-
bilidade ao investir em tecnologia, por-
que sé traz beneficios. A Agricultura 4.0
€ um movimento que apenas comegou
e tem muito ainda para crescer, pois
poucos possuem essa tecnologia.
Entdo tem muita oportunidade neste
segmento.
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#ORGULHODESERAGRITECH

Confira as imagens
enviadas pelos nossos
clientes com a hashtag

#0OrgulhoDeSerAgritech.

Quer aparecer nesta

segdo? Envie sua foto
pelas nossas redes sociais
no Facebook (Agritech

Lavrale) e Instagram

(@agritech.lavrale),

Ccom O seu nome
Anderson Mucelin, de Farroupilha (RS) completo e cidade.

Gilm i i
ar Nalim, de Aguas de Chapecg (SC)

i de S30 1030 Carlos Carvalho Costa, Wagner s;
n de Oliveiras ©° -y de Campo do Meio (MG) Silva,

da cida
do Manhuacy ( de

Alal de Ermo (SC)

: Julj 5
Lucas Kney Bauer, de Lindolfo Bruno comachio, de Santa uliano Gontijo, de Candeias -
Collor (RS) Tereza (RS) )
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Nossos Parceiros

45 ANOS DE TRABALHO E UMA VIDA DEDICADA AO CAMPO

Conheca a histéria de Luiz Carlos Lopes, vendedor na concessiondria Sami Maquinas

inquenta nove anos de idade,

sendo 45 dedicados ao campo.

Esse é um capitulo especial da vida
do técnico em Administracdo Luiz Carlos
Lopes, conhecido como Luizdo, e que atu-
almente trabalha com vendas de maqui-
ndrio agricola na concessiondria Sami
Maguinas. O atendimento didrio é reali-
zado a produtores de café tanto no estado
de Sao Paulo quanto em Minas Gerais.

Natural e morador de ltuverava (SP),
interior de Sao Paulo, o trabalho de Luiz
vai além dos limites do municipio onde
reside. O atendimento aos clientes,
segundo ele, compreende os municipios
que sdo referéncias na producao de café.
Dessa forma, ele percorre as cidades de
Franca, Rifaina, Buritizal, Guara, Ribeirdo
Corrente, Pedregulho e Jeriquara, todas
no Estado de SGo Paulo. Enquanto que,
em Minas Gerais, tem clientes no munici-
pio de Cristais.

Trabalho de dedicagao e comprometi-
mento com os clientes iniciado hd mais de
quatro décadas, mais precisamente em
1973. “Eu comecei a trabalhar com con-
trole de estoque de pegas em outra em-
presa, inclusive com atendimento as filiais
em outra companhia”, relata. “Depois au-
xiliei na criacdo de outra marca do mesmo
ramo. Fiquei I& por dois anos, incialmente
no departamento de vendas e depois com
venda de mdaquinas”, completa.

2 1
1a¥
Al —

A chegada & Sami Mdaquinas ocorreu
ha 11 anos, gracas ao bom relaciona-
mento com os clientes, bem como com os
profissionais do setor.

“Eu tinha costume (agora nem tanto)
de visitar empresas concorrentes. Entrava
na loja e cumprimentava quem estivesse
no balcdo. Muitas vezes estava traba-
lhando em Franca, no meu emprego ante-
rior, e passava rapidinho para cumprimen-
tar o pessoal da Sami. Ja conhecia todos,
precisava mudar de emprego, entdo
decidi conversar com o gerente da época.
Também fui indicado por amigos do
setor”, conta.

UMA RELACAO QUE VAI ALEM DE
BOAS YENDAS

A relagdo criada e cultivada por Luizao
com os clientes vai muito além do que ape-
nas comercializar pecas e maquinas agri-
colas. Em todos esses anos de trabalho ele
fez amizades verdadeiras. “Tenho cliente
que pede para se encontrar comigo, pelo
menos, uma vez por semana. Se eu ficar
uma semana sem visita-los, eles ja me
ligam. Sé@o clientes que j& sdo de casa”,
reconhece.

E essa possibilidade de interagir com
as pessoas foi o que motivou Luiz a traba-
lhar com o agronegécio, em especial com
produtores de café. Auxiliar as pessoas no
dia a dia tornou-se algo prazeroso. “Gosto

muito de me comunicar com as pessoas,
por isso ofereco um atendimento de pri-
meira aos clientes. Busco sempre estar de
prontiddo para resolver os seus proble-
mas”, conta.

VIDA NO CAMPO E DE PAI PARA
FILHO

A vida profissional no campo consti-
tuida por Luizdo também passa por gera-
coes. Casado e pai de dois filhos, o vende-
dor tem orgulho de ver um de seus progé-
nitos trabalhando na agricultura. Atual-
mente como engenheiro agrénomo, mas
no passado chegou a fazer dupla com o
pai.

Essa aproximagdo, segundo ele, fez
com que o filho pegasse gosto pelo campo
e a busca pela profissGo de engenheiro
agréonomo foi inevitavel. “Quando tinha
entre 14 e 15 anos eu o levava para a
empresa e ele me ajudava muito.
Inclusive, quando precisava visitar um cli-
ente, eu fazia questdo de leva-lo para que
pudesse ter um contato maior com o
setor”, conta.

UMA VISAO OTIMISTA SOBRE O
MERCADO

Com tantos anos no mercado e expe-
riéncia de sobra, LuizGo enxerga um
futuro ainda mais promissor para a produ-
cdo de café. "A safra é baixa, mas quem
trabalha nesse setor percebe que na
colheita o cendrio muda. A gente espera
que agora, com os negécios comecando a
se movimentarem mais, o preco do café
suba”, analisa.

O otimismo também se estende a
venda de pecas e maquindrio. Para
Luizdo, o crescimento da producdo do
café é o principal motivador. “E um pro-
duto que nos Ultimos anos vém sendo valo-
rizado constantemente. Muitas lavouras
tém sido renovadas, por isso esse cresci-
mento acentuado”, diz. “Sem falar da qua-
lidade do maquindrio oferecido no merca-
do. A marca Agritech me surpreende
muito pelo equilibrio. O trator é um vei-
culo que utiliza bem a questéo da forga,
além de ser econémico e confortavel para
o operador. Isso ocorre porque a empresa
realiza melhorias constantemente”, fi-
naliza.
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Dica técnica

NOSSOS MOTORES EM CONSONANCIA COM PROGRAMA DE
CONTROLE DA POLUICAO DO AR POR VEiCULOS AUTOMOTORES

As mudancas implementadas pela Agritech objetivam
atender os indices impostos pelo programa MAR-1

ﬁ fiscalizagdo dos gases poluentes
emitidos por veiculos automotores
vem sendo feita no Brasil desde
1989. A novidade, principalmente para os
clientes Agritech, é a inclusGo das
mdquinas agricolas e rodovidrias (de cons-
truc@o) nos termos da fiscalizagdo. O
Programa de Controle da Poluicdo do Ar
por Veiculos Automotores (Proconve), que
estabelece diretrizes, prazos e padrdes
legais de emissdo para diferentes catego-
rias de veiculos automotores, definiu que
magquinas agricolas e de construcao deve-
riam atender aos indices de emissdes esta-
belecidos pelo programa, que ficou
conhecido como MAR-1: Mdquinas
Agricolas e Rodovidrias — Fase 1.
O programa foi executado em etapas,
ndo abrangendo todos os veiculos de uma
Unica vez:

MAQUINAS DE CONSTRUCAO
(RODOVIARIAS)

2015: Novos modelos introduzi-
dos/lancados no mercado de
poténcia igual ou superior a 37 kW
(50cv) até 560 kW (761 cv).

2017: Todos os modelos com
poténcia igual ou superior a 19 kW
(25¢cv) até 560 kW (761 cv).

MAQUINAS AGRICOLAS

2017: Todos os modelos com
poténcia igual ou superior a 75 kW
(101cv) até 560 kW (76 1cv).

2019: Todos os modelos com
poténcia igual ou superior a 19 kW

(25cv) até 75 kW (101 cv).

A fiscalizacGo do Proconve sobre estes
veiculos pesados é para reduzir, ainda
mais, a emiss@o de gases prejudiciais a
populacdo e ao meio ambiente. Gases
como: mondxido de carbono (CO2),
oxido de nitrogénio (NOx), hidrocarbo-

Por Rafael Lopes / Técnico em Pds-Venda

netos (HC) e material particulado (MP)
s@o alguns exemplos de gases nocivos @
saude e ao meio ambiente.

Para atender as novas exigéncias, os
motores Agritech tiveram de ser modifica-
dos. As principais mudangas sé@o as
presencas da injecdo eletrénica e do
sistema EGR. A primeira garante maior
press@o de injecao e melhor precis@o no
fluxo de combustivel, caracteristicas que
promovem uma melhor queima do diesel
(mais eficiente). J& o segundo faz com
que o gas do escapamento retorne @
cadmara de combustdo do motor, redu-
zindo a temperatura da combustdo e a
formacd@o de 6xidos de nitrogénio (NOx).

Outro ponto importante a ser citado,
além das atualizagées do motor, é a quali-
dade do diesel e como ela pode influen-
ciar na vida util do trator e na producdo de
poluentes. Atualmente, os tipos de 6leo
diesel comercializados no territério na-
cional sdo diferenciados pelos teores
maximos de enxofre (S): S-10 (10 parti-
culas por milh@o-ppm), $-50 (50 ppm), S-

500 (500 ppm) e S-1800 (1800 ppm). A
qualidade do combustivel é inversamente
proporcional @ quantidade de particulas
de enxofre, sendo assim, 0 S-10 é o dleo
diesel mais indicado.

Como ja mencionado anteriormente, a
qualidade do diesel interfere, também, na
vida atil da mdquina. O S-10, por apre-
sentar menos particulas em sua composi-
cdo, oferece ao sistema de injegdo um
combustivel mais limpo diminuindo,
desta forma, as chances de danos a
bomba injetora e ao motor.

As mudancas implementadas pela
Agritech objetivam atender os indices
impostos pelo programa MAR-1. Além
disso, busca melhorar também os
produtos oferecidos para seus clientes e,
com isso, incentivar os produtores agri-
colas e alavancar as culturas nacionais.

A combinacdo de um trabalho susten-
tavel executado pela parceria entre
Agritech e seus clientes resultard em cres-
cimento constante de ambos os lados:
indUstria e campo.
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