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Edlitorial

POLITICA

? DE QUALIDADE
OUES ISR EEe

vivenciando no Brasil, eu poderia aqui descrever um cendrio LAVRALE

sombrio, sem boas perspectivas futuras. Mas, em vez disso, DIVISAO AGRITECH
descreverei ideias que podem mudar nosso conceito, porque precisa-
mos acreditar que o Brasil € maior que todas essas crises politica, mo- )
ral, social e econémica. 4 Treln’amento

O Brasil estd sendo passado a limpo e, depois da tempestade vem * Qualidade Total
a bonanga. Para isto, precisamos reativar uma palavra muito forte — —
dentro de nés que se chama fé. A palavra fé significa confianga, cren- AGRITECH LAVRALE SA. - DIVISAO AGRITECH
ca, credibilidade. E este sentimento de total esperanca que precisa-
mos ter; uma atitude contrdria a divida, que estd intimamente ligada
a confianga de ter esperanca de que o Brasil vai mudar e voltaremos a
ser a nagdo forte e prospera da qual nos, brasileiros, voltaremos a ter
orgulho.

A economia do Brasil vem de um PIB negativo desde o primeiro tri-
mestre de 2015 e, depois de dois anos da pior recessdo da histéria, o
pais voltou a crescer no primeiro trimestre de 2017. Porém, com os ul-
timos acontecimentos, passou a existir um grande risco de insus-

* Satisfacdo do Cliente

Negocio: Tratores, motores

e componentes.

Missao: Oferecer solugoes aos nossos
clientes com comprometimento na busca
da exceléncia em tratores, motores

e componentes.

Visao do futuro: Fidelizacdo pelas
solugoes diferenciadas

tentabilidade desta vitalidade econémica. Assim, a retomada ficaria —_— —
mais possivel na segunda metade do ano, mas, para isso, precisamos !

ter uma recuperacdo econdmica também do mercado interno que es-

td negativo. E neste ponto que precisamos acreditar que podemos - ldoneidade e comportamento ético;

mudar esse cendrio, tomando acdes necessdrias e nos preparar para - Foco no cliente;

- Rentabilidade;

- Perpetuacdo da empresg;

- Responsabilidade social;

- Compromisso com a preservacdo

um crescimento sustentdvel, pois oportunidades geralmente vém dis-
farcadas de crise. Quanto a situacdo politica na qual estamos inseri-
dos, sigamos acreditando que a justica serd feita e que, concluida es-

ta parte, poderemos voltar a acreditar que teremos um pais melhor e do meio ambiente;
uma conscientizacdo da classe politica pautada na transparéncia. - Valorizac@o do fornecedor;
Agritech, Fornecedores, Distribuidores e Colaboradores: vamos fa- - Evolucao do conhecimento;

- Qualidade em todas as agodes;

zer nosso melhor, acreditar no resultado de nosso trabalho e mirar na- e
- Valorizacéo do colaborador.

quilo que sonhamos e desejamos. Devemos ter fé e atitude de que o

resultado serd o alcance de nosso maior objetivo: conquistaro cliente ~ e— —
dando a importéncia, confiabilidade e o respeito merecido.
Nés, que administramos as dreas de logistica e a cadeia de supri-
: EXPEDIENTE
mentos, sabemos da impor- o=
tancia estratégica para a em- Uma D_ubllcagao ‘rrl.mestrcil
presa destes setores e tomare- produzida pela Agritech
mos aic?e§ necestscmgs: errt\3 di- Edicdo
versos Topicos € fambem BUs= - April/Maio/Junho de 2017
caremos mais ainda o fortale- .
¥ 5 Tiragem: 3000 exemplares
cimento das relagbes com nos-
sos parceiros, com transparén- Supervisao
cia e confiabilidade, focadas Dep. Marketing Agritech
em disponibilizar os melhores Isabela Melecardi Florencio
e mais competitivos produtos
aos nossos clientes. Producao e Desenvolvimento
Attuale Comunicagao

Sergio R. Hubert Jornalista Responsavel
Gerente de Suprimentos Mariele Prévidi (MTb 39.739)
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SOLUCOES PARA

MECANIZACAQ CAFEEIRA
SAO DESTAQUE NA EXPO(AFE

Considerado o maior evento nacional de
transferéncia de tecnologias para a cafei-
cultura, a Agritech levou para a Expocafé
as melhores solugbes para a mecanizagdo
cafeeira. O evento, que estd em sua 20° edi-
cdo, foi realizado entre os dias 16 e 19 de
maio, em Trés Pontas (MG).

Com versoes Standard, Cafeeiro Estreito
e Cafeeiro Super Estreito, os tratores 1155
Plus sdo equipados com motor de 55 cv,
com comandos laterais, além de contar
com hidrdulico para 1.500 kg. Outro dife-
rencial é que a série 1155 Plus oferece o
menor raio de giro do mercado com ape-
nas 2.250mm, o que garante maior agili-
dade nas manobras em espacos reduzidos,
garantindo assim melhores resultados e au-
mento da produtividade, ideal para a ativi-

dade cafeeira.

O modelo 1155 Super Estreito possui
apenas 1,18 metros de largura externa dos
pneus. E muito leve, estreito e econdmico.
Nao compacta o solo e é facil de operar.

Durante o evento, os tratores da linha
1155 Plus foram apresentados com o novo
design. Os modelos foram totalmente re-
formulados e contam com um design mais
moderno e cuidadosamente integrado das
formas do trator, proporcionando também
beleza, sofisticagdo e funcionalidade.

LINHA DE TRATORES T155 PLUS £ DESTAQUE NA HORTITEC

Principal exposicGo técnica de horticul-
tura, cultivo protegido e culturas intensivas,
a Hortitec foi realizada entre os dias 21 e
23 de junho, no Parque da Expoflora, em
Holambra (SP). Em seu estande a Agritech,
que participa da feira hd mais de 20 anos,

apresentou a linha 1155 Plus, que propor-
ciona praticidade na operacdo de imple-
mentos de elevagdo com o sistema Autolift.
Totalmente reformulados, os tratores da li-
nha Plus contam com um design mais mo-
derno e cuidadosamente integrado as for-

mas do trator, proporcionando também be-
leza, sofisticagdo e funcionalidade. Os par-
ticipantes da feira puderam conferir a ver-
satilidade do modelo, que atende diversas
culturas, podendo realizar multiplas fun-
¢oes no campo.

Além disso, a empresa também a sua li-
nha de cultivadores motorizados nas ver-
sbes: enxada rotativa, encanteirador e cor-
tador de grama.
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Nossos Parceiros

AGRO QUEIROZ

JOVEM EMPREENDEDOR ABRE SUA
PROPRIA LOJA E DA CONTINUIDADE
A HISTORIA DA FAMILIA

onhecida como a capital nacional

do montanhismo, a cidade de

Teresépolis (RJ), localizada a 75
quilémetros da capital, atrai turistas em
busca do seu clima ameno, belezas natu-
rais e de sua rica histéria. No entanto, o
que muitos desconhecem é que o munici-
pio da Microrregido Serrana integra o
Cinturdo Verde do estado, sendo respon-
savel por cerca de 90% da produgdo de
hortifrutigranjeiros que abastece todo o
Rio de Janeiro. E nesse contexto que o jo-
vem empreendedor Leonardo de Almeida
Queiroz, de 32 anos, apostou no poten-
cial agro da regido ha um ano com a fun-
dacdo da loja Agro Queiroz, representan-
te da linha de tratores e cultivadores moto-
rizados Yanmar Agritech.

Apesar de recente, a nova loja se fun-
de com a histéria de seu avd, Darcy
Garcia de Queiroz que fundou ha 50 anos
a antiga loja da familia Garcia de
Queiroz, atualmente extinta. Foi ainda
crianca que o gerente Leonardo desper-
tou para o empreendedorismo e ja sonha-
va em atuar no comércio de maquinas e
tratores.

“Cresci dentro da loja do meu avd ven-
do mdquinas e clientes entrarem e sairem
a todo tempo. Como toda crianga, fiquei
deslumbrado com os tratores e mdquinas
e, com o passar do tempo, fui tomando
gosto pelo negdcio e cologuei como meu
objetivo de vida ter uma empresa no ramo
a agricola”, relembra.

Aos 21 anos, comecou a trabalhar na
empresa do avd, onde pode ter a expe-
riéncia de atuar em praticamente todos os
setores que a infraestrutura da loja ofere-
cia na época. “Ha 11 anos fazia um pou-
co de tudo: visitava clientes, trabalhei no
administrativo, na mecdnica como aju-
dante, além de atuar também na drea de

vendas. Posso dizer que passei pelos prin-
cipais setores da empresa, o que me auxi-
liou a ter uma visGo ampla do negécio.
Com isso, depois de assumir, vi a oportuni-
dade que sempre esperei, que era de tera
minha prépria empresa. Hoje, levo a Agro
Queiroz junto com o meu pai, José Carlos
e, emjunho, completamos um ano de
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atividades”, relata.

Com a proposta de levar aos produto-
res da regido um novo conceito de atendi-
mento e prestagdo de servico, Leonardo
Queiroz enfatiza que tem a preocupac@o
de sempre oferecer aos clientes produtos
inovadores e de alta qualidade para que
sejam sanadas suas necessidades e que
facilitem o dia a dia. “Temos o objetivo de
buscar a exceléncia em atendimento, vi-
sando a satisfacdo e a confiabilidade do
cliente e a miss@o de se tornar uma em-
presa lider na venda de equipamento de
seu segmento”, salienta.

Com planejamento e jG@ pensando
num futuro promissor, Leonardo e seu pai
tiveram o cuidado de que a nova loja pu-
desse ter uma infraestrutura adequada,
fosse funcional, além de trazer comodida-
de aos clientes. “A estrutura de antes ndo
se compara com a atual. A loja era aper-
tada e mecdnica escura. Hoje, estamos
em outro nivel em termos de estrutura.
Fizemos tudo pensado e planejado”, con-
ta.

Com uma drea total de 1 mil metros
quadrados, sendo 470 metros de loja e
300 metros para a mecdnica, a Agro
Queiroz conta ainda com estacionamen-
to para clientes e dreas para os funciond-
rios como vestidrio e cozinha.

“"Contamos com apenas uma loja,
mas tivemos o cuidado de fazé-la pensan-
do na comodidade. Nosso showroom tem
toda a linha agricola, além do grande esto-
que de pecas de reposicdo. Temos o con-
ceito de que esses detalhes fazem toda a
diferenca no mercado atual”, enfatiza.

Leonardo Queiroz comanda uma equi-
pe com nove colaboradores, entre setor
de vendas, mecdnica e pintura. Segundo
ele, o sucesso se faz com planejamento e
motivacdo da equipe. “Nossas metas sGo
estipuladas sempre ao final do ano vigen-
te. Fazemos um balango com demonstra-
tivos e entdo estipulamos nossas metas pa-
ra o ano seguinte. Temos o costume de co-
brar nossos colaboradores por meio dos
resultados que estdo nos demonstrativos.
Também disponibilizamos um bénus para
cada meta alcancada”, explica.

Outro fator importante, segundo ele,
¢ estar de olho na concorréncia e nas ne-

cessidades dos clientes. “Cobramos a
equipe de vendas para que esteja sempre
atenta as necessidades dos clientes, além
das novidades que o setor sempre apre-
senta. J& a drea de mecénica é cobrada
para que possa fazer um servigo rapido e
de qualidade. Acompanhamos também o
desempenho de concorrentes e visitamos
os clientes quando nao adquiriram nossos
equipamentos para saber os que levou a
buscar o equipamento de outra marca ou
em outra empresa do segmento”, reforca.
"Queremos estar sempre ao lado do
produtor rural para suprir suas necessida-
des e para que ele tenha plena satisfacdo
do produto adquirido, além do atendi-
mento, que é primordial”, completa.
Parceiros da Agritech desde o inicio de
suas atividades, a escolha se deu devido a
confianga na marca. “Gostamos de tra-
balhar com a marca. Temos orgulho de re-

presentd-la e confiamos plenamente nos
produtos fornecidos pela Agritech. Nao
podemos deixar também de mencionar to-
dos que trabalham na empresa, que sem-
pre quando s@o solicitados estdo dispos-
tos a colaborar da melhor maneira e
o mais rapido possivel”, relata.

Questionado sobre o momento de ins-
tabilidade econémica e politica pelo qual
passa o pais, Leonardo acredita que todos
os segmentos foram afetados, no entan-
to, nao descarta o projeto de ampliacao
da sua empresa para o préximo ano.
“Esse ano estd sendo complicado, mas,
mesmo assim, estamos conseguindo al-
cangar nossos objetivos tracados. Apesar
de todas as dificuldades, sabemos do po-
tencial do ramo agricola, por isso temos o
plano para um futuro préximo, que € abrir
outra empresa no mesmo segmento em
2018", projeta.
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AGRISHOW 2017 SUPERA

pos alguns anos dificeis, final- ‘
mente a Agrishow de 2017 trou- .
e um novo dnimo ao setor. : =

Com negécios da ordem de R$ 2,204
bilhdes, uma recuperacao de 13% em
relacdo a edigcdo anterior, a Agrishow
2017 — 24° Feira Internacional de
Tecnologia Agricola se consolida como
a maior feira do tipo na América Latina
e a maior do mundo.

Com a Agritech nao foi diferente.
Com a meta comercial atingida, além
do grande volume de visitag@o no es-
tande, a empresa aumentou em 15%
as vendas durante a feira em relagdo a
2016, superando as expectativas.

O feito da Agritech teve grande des-
taque na midia, com reportagens e en
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TODAS AS EXPECTATIVAS

trevistas veiculadas no Jornal da
Globo, Canal Terraviva, Jornal Valor
Econémico, Folha de S. Paulo, DCl,
G1, além das principais revistas espe-
cializadas e TVs e jornais locais da re- e
gido de RibeirGo Preto e de | e T = | | 2 \ vt o
Indaiatuba. ; ' s e

Para conseguir esse resultado ndo é
facil! A preparacdo para participar da
Agrishow comega muito tempo antes.
Desde a escolha da drea, renovacdo
do contrato, projeto de estande, con-
tratac@o de fornecedores, reserva de
hotel, previsdo de quais mdquinas esta-
rdo disponiveis para serem expostas e
programacdo da logistica, hd um in-
tenso trabalho liderado pela equipe de

. _ | A
) g‘ g
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A marketing da Agritech para culminar
nesse resultado positivo para a fdbrica,
para os concessiondrios, parceiros e cli-
entes. "O investimento para participar
na Agrishow é alto e requer bastante
planejamento da nossa equipe para
que tudo funcione, criando um ambi-
ente favordavel aos negdcios”, destaca
o Gerente de Marketing da Agritech,
Pedro Cazado Lima Filho.

Participam da Agrishow no espaco
da Agritech de 1.800 m?, 20 concessi-
onarias, além da Assomar — Associa-
cdo Brasileira dos Concessiondrios

oSt Ooon ; Agritech, Consércio Gaplan, Banco De

= hA Lage Landen, Banco do Brasil e

Agritech foi destaque na midia Bmdescc}‘ {lmont‘agem doestandedu-

nacional durante a Agrishow 2017 ra em média 15 dias e envolve dezenas
de pessoas.

AGRITECH em acdo ‘ (o4




l \ Entrevista

COOPERATIVA DE HOLAMBRA
APOSTA NO CRESCIMENTO DO
MERCADO DAS FLORES NO BRASIL

NUMEROS DOS A
ULTIMOS ANOS "
REFLETEMEMUMA 27

EXPECTATIVA
SPEOGSIJITEIRII $0NDOE
FLORES E AFASTA  Ch
ACRISEDO SETOR, |
QUE TEM COMO
POLO PRINCIPAL
DE PRODUCAO A
CIDADENO
INTERIOR DE SAO
PAULO.




imbolo de amor e carinho, as flores

tém ganhado destaque no mercado

profissional brasileiro. Contrariando
0 senso comum, que sempre relaciona o
comércio de flores somente as datas co-
memorativas, o setor tem surpreendido e
apresentado crescimento superior ao es-
perado, mesmo diante da atual crise eco-
némica. Em 2016, segundo dados do
Instituto Brasileiro de Floricultura (lbra-
flor), a producdo de flores cresceu no
Brasil. De acordo com o estudo da Rede
Agropecudria de Comércio Exterior
(InterAgro), uma iniciativa conjunta da
Confederagdo da Agricultura e Pecudria
do Brasil e da Apex-Brasil, o setor de flori-
cultura apresentou crescimento médio de
11% ao ano, na década passada, apesar
das dificuldades econémicas enfrentadas
pelo pais no periodo. A producao brasilei-
ra de flores é liderada pelo estado de Sao
Paulo com 48% do total, seguido por
Minas Gerais (13%), Rio de Janeiro (11%)
e Rio Grande do Sul (4%). Em 2014, por
exemplo, a producdo de flores no pais mo-
vimentou recursos superiores a R$ 2 bi-
Ihdes, conforme mostra o estudo “Mapea-
mento e Quantificacdo da Cadeia de
Flores e Plantas Ornamentais do Brasil”.

Conhecida como a “capital das flores”,
o municipio de Holambra, no interior pau-
lista & o maior produtor e centro de comer-
cializacdo de flores e plantas ornamentais
do pais. A cidade responde por 50% do
mercado brasileiro do setor, por meio de
dugs importantes cooperativas.

Afrente de uma das cooperativas estd o
agréonomo André van Kruijssen, que atua
como diretor geral na Cooperativa Veiling
Holambra. A Cooperativa concentra a pro-
ducdo de cerca de 400 fornecedores da
macrorregiGo de Holambra e outras re-
gides produtoras e atua exclusivamente
para a comercializagao de flores e plantas
ornamentais, com parcerias bem sucedi-
das com fornecedores e clientes, que re-
sultam em produtos e servicos reconheci-
dos em todo territério nacional, EUA e
Europa.

Agritech em Acao - Atualmente, como
vé o mercado de flores no Brasil?

André van Kruijssen - O segmento de
flores e plantas ornamentais estd em ple-
no desenvolvimento e expansdo. O mer-
cado tem potencial para crescer. A cada
dia, as flores e plantas ficam mais disponi-
veis para o consumidor, aumentando seu
interesse por nosso produto. Estd mais do
que provado que o brasileiro gosta de flo-
res!

Vista aérea da Cooperativa Veiling Holambra

Agritech em Agao - Qual é a participa-
cdo e a importdncia do mercado de flo-
res no agro brasileiro?

André van Kruijssen - Vejo o mercado
de flores e plantas como uma parte do su-
cesso do agro brasileiro. Apesar da crise
politico-econémica que o pais atravessa,
nosso segmento tem registrado bons re-
sultados e ainda cresce.

Agritech em Agéo - Quanto este setor
fatura?

André van Kruijssen - O faturamento
da CVH (Cooperativa Veiling Holambra)
em 2016 passou dos 600 milhées de rea-
is. Para os proximos anos estamos bastan-
te otimistas, a previsdo é de crescimento
de pelo menos dois digitos por ano.

Agritech em Acao - Hoje, qual o esta-
do tem maior participacdo nas vendas
da Veiling?

André van Kruijssen - O estado de Sao
Paulo.

Agritech em Ac¢ao - Quais séo as maio-
res dificuldades enfrentadas pelo setor
no pais?

André van Kruijssen - A crise atingiu to-
dos os niveis econémicos e com o agrone-
gocio ndo foi diferente. Em nosso setor, o
segmento que mais sente este impacto é o
de flores de corte, muito utilizadas para ar-
ranjos decorativos. Embora as flores nun-
ca fiquem de fora das festas, os profissio-
nais de eventos acabam por conter o volu-
me em suas decoragoes.

Agritech em Acéo - O clima afeta a
venda das flores? No Brasil, com clima
tropical, como produzir plantas em lo-
cais de clima quente e vender para locais

de clima frio?

André van Kruijssen - A producdo de
flores e plantas é atualmente (quase que
em sua totalidade) feita em cultivo prote-
gido, onde é possivel controlar fatores co-
mo, umidade, temperatura, luz etc.
Envolve muita tecnologia em todas as eta-
pas da producdo e isso permite obter o ma-
ximo em desenvolvimento e durabilidade
do produto, resultando em produtos de ex-
celente qualidade.

Agritech em Agao - O produtor rural
que quer investir em flores, o que deve fa-
zer? Quais as condicdes e como iniciar
uma produgéo?

André van Kruijssen - Ele deve ter em
mente que produzir flores e plantas englo-
ba conhecimento e preparo, criando boas
condigbdes para o desenvolvimento de pro-
dutos de alta qualidade e durabilidade,
além de padronizacdo. Eum segmento ca-
tivante, que envolve muita tecnologia,
mas, acima de tudo, é muito gratificante,
pois trabalha com beleza e emocdo.
Quem deseja empreender neste ramo de-
ve inicialmente se capacitar, criar condi-
¢oes para produzir e posteriormente en-
trar em contato com a CVH.
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ESTUDANTES DE MECATRONICA
FAZEM VISITA TECNICA A AGRITECH

S AL

No dia 7 de junho, um grupo composto por 30 estudantes do
curso de Mecatrénica do Colégio Santos Dumont, de
Indaiatuba/SP participou de uma visita técnica a fabrica da
Agritech. Durante a visitagdo, os alunos foram apresentados as
linhas de produtos, além de participar de uma palestra sobre
redes de relacionamentos.

VISITA DE ESTUDANTES DE FRANCA

Em 1° de junho, 32 estudantes dos cursos de Administracdo,
Ciéncias Econémicas e Engenharia de Producdo do Centro Uni-
versitdrio Municipal de Franca (Uni-Facef) visitaram a Agritech.
A visita foi promovida pelo concessiondrio Sami Mdquinas.

AGRICULTORES DE BRASILIA
VISITAM A AGRITECH

No dia 23 de junho, um grupo de 50 agricultores da
regido de Brasilia visitou a Agritech, uma agado realiza-
da em conjunto com a Concessiondria Hanashiro Ma-
quinas Agricolas.

VISITA DE COMITIVA DA NIGERIA

No dia 16 de maio uma comitiva da Nigéria, compos-
ta por membros do ministério da Agricultura do pais, visi-
tou a fdbrica da Agritech. Na ocasiGo eles puderam co-
nhecer o processo de fabricacGo dos tratores e cultivado-
res motorizados.

AGRICULTORES DE LIMEIRA NA FABRICA

Em 26 de abril agricultores da regiGo de Limeira/SP es-
tiveram na fdbrica da Agritech, a convite do Concessio-
ndrio Sepam.
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LANCAMENTO DE TRATOR NA EXPO SANTA RITA, NO PARAGUAI

A Agritech, em parceria com o seu dea-
ler no Paraguai, a Setac Srl, promoveu o
lancamento do trator modelo 1160 — Tur-
bo, na feira Expo Santa Rita 2017, realiza-

e 28 e

da de 6 a 14 de maio 2017, na cidade de
Santa Rita. O novo trator agradou bastan-
te o publico dessa regido do Paraguai, on-
de predomina a atividade pecudria, gragas
ao seu tamanho mais compacto em com-

paracdo a outros modelos do mercado,
sua capacidade de levante hidraulico de
2.200 quilos, e a disponibilidade de esca-
lonamento de marchas - 12 cambios com
inversor

PARTICIPACAQ
NA AGROBRASILIA

A Agritech participou por meio da conces-
siondria Hanashiro Mdquinas Agricolas, da
AgroBrasilia — Feira Internacional dos Cer-
rados, realizada de 15 a 19 de maio, no Par-
que Tecnolégico Ivaldo Cenci. O evento é re-
alizado pela Cooperativa Agropecudria da
Regido do Distrito Federal (Coopa-DF).

/

Treinamentos

TREINAMENTO DE )
REPRESENTANTE DA NIGERIA

Entre os dias 17 e 21 de abril, um represen-

tante do concessionario Agritech na Nigéria es-
teve em Indaiatuba para um treinamento prati-
co sobre operac@o e manutencao de tratores e
implementos agricolas. O curso foi realizado
no Centro de Treinamento da Agritech e contou
com uma atividade em campo no ultimo dia.
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Dica técnica

FUNGOS E BACTERIAS PODEM PREJUDICAR 0 MOTOR

Por Isabela Melecardi Florencio

Nesta edicdo trataremos de um assunto de grande importéncia: cuidados com o
uso e armazenamento de éleo diesel para prevenir a proliferagGo de microrganismos
que podem prejudicar o sistema de alimentacéo do trator.

mercado brasileiro possui dife-

rentes niveis de qualidade de die-

sel (S10 e S500). Além disso, hd o

acréscimo de biodiesel que vem sendo adi-

cionado ao diesel, o que é muito positivo,

pois amplia a matriz energética do Brasil

ao trazer uma fonte renovdvel de origem

vegetal ou animal, auxiliando no processo

de reducdo dos niveis de emissdes de enxo-
fre.

Entretanto, o diesel tem caracteristicas
higroscépicas, ou seja, uma grande facili-
dade para absorgdo de agua, o que é ex-
tremamente prejudicial para os motores
porque gera corrosdo nas bombas de com-
bustivel, sistema de injegdo, bicos injeto-
res, vdlvulas e componentes em geral do
sistema de alimentacdo do motor.

Segundo pesquisa desenvolvida pelo
Departamento de Engenharia
Metaltrgica da Escola de Engenharia da
Universidade Federal do Rio Grande do
Sul (UFRS), essa corrosao ocorre devido a
qualidade do dleo diesel, mas é causada
pela dgua presente no combustivel, além
das condicées do armazenamento, que
propiciam ataque microbiolégico mais in-
tenso, aumentando a quantidade de sedi-
mentos.

Assim, a contaminacdo do dleo diesel
pode ocorrer de trés formas:

1. Qualidade/procedéncia do combus-
tivel comprado;

2. Armazenamento incorreto;

3. Combustivel “parado” no produto,
sem ser consumido.

Trazendo para a nossa realidade, as
consequéncias da contaminagdo s@o o
“travamento” do sistema de injecdo do tra-
tor. Mas isso pode ser evitado, realizando
sempre as manutencées periédicas, cui-
dando da maquina e seguindo as orienta-
coes.

MANUTENCAO DIARIA

Em primeiro lugar, para evitar a presen-
ca de dgua no diesel é fundamental que,
antes de dar partida no trator, o operador
esgote a dgua presente no filtro separador
(pré-filtro), e observe sempre o anel de co-

lorac@o vermelha, que, se estiver boiando,
€ um indicador da presenca de dgua no
combustivel.

CUIDADOS COM

O ARMAZENAMENTO

e O dleo diesel deve ser preferencial-
mente armazenado e consumido durante
o periodo de 30 dias, conforme o Manual
da ANP de Armazenamento de Manuseio
de Oleo diesel, tendo como limite de 90 di-
as (mesmo com o aditivo/bactericida),
conforme o Manual da Petrobras. O arma-
zenamento por longo prazo torna o ambi-
ente propicio a proliferacdo de microrga-
nismos e, ao se proliferar, essas colénias
geram uma borra escura, com mau chei-
ro, que causa a alteracdo na coloragdo do
oleo, além do entupimento e danos ao sis-
tema de injecdo;

e Aqueles que possuem tanque de ar-
mazenamento na propriedade precisam fi-
car atentos com sua posicdo. Ele deve ser
instalado com uma inclinagGo para o lado
contrdrio ao de captagdo de 6leo combus-

tivel. Este processo evita que os sedimen-
tos e contaminantes sejam succionados e
facilita a limpeza dessas impurezas. Além
disso, o tanque deve ser protegido do sol;

e Quando armazenado em tambores
de menor capacidade, o recomendado é
instalar uma torneira no lado mais baixo
para realizar a limpeza do tanque, e uma
torneira no ponto mais alto, que serd a fon-
te para abastecimento;

e Nao deixar o combustivel “parado”
no tanque do trator. O indicado € que esse
6leo seja consumido com regularidade,
pois quando inativo ele se deteriora.

e Ao final de um dia de trabalho, rea-
bastecer a maquina para evitar o processo
de condensacao;

e Manter o tanque de combustivel do
trator vedado com a tampa original, impe-
dindo a entrada de poeira/contaminagéo.

Iu

PREVENCAO

e Os tratores Agritech ja saem de fdbri-
ca com o aditivo industrial que possui
acdo bactericida/biocida. Este produto é
incorporado ao diesel no tanque de arma-
zenamento da fabrica, fonte do primeiro
abastecimento do trator. O aditivo atua
prevenindo a oxidacdo e degradacdo das
propriedades do diesel enquanto armaze-
nado ou em utilizag@o no trator, o que per-
mite ao diesel ser capaz de suportar lon-
gos periodos armazenado, também as al-
tas temperaturas e pressoes geradas no
sistema de injec@o. Além disso, por possu-
ir acdo biocida, ele elimina microrganis-
mos presentes no combustivel, impedindo
gastos desnecessdrios com manutencdo.
Porém, mesmo com o uso do aditivo é ne-
cessdrio considerar o prazo para consumo
regulardo diesel;

® Observar o sistema de injegdo do tra-
tor, que ndo deve apresentar vazamento, e
realizar sua manutengdo periddica con-
forme recomendado pela fabrica.

Seguindo estas orientagbes, o desem-
penho do trator serd maior, sua vida til
prolongada e a emissdo de poluentes re-
duzida. Portanto, cuide bem da sua ma-
quina e ndo se esqueca da importdncia do
combustivel!
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