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Editorial

“VOCE SO DESCOBRE QUE £
VERDADEIRAMENTE BOM NO
QUE FAZ, QUANDO AS PESSOAS
PARAM DE COMPRAR E VOCE
CONTINUA VENDENDOQ”

afras recordes e precos de produtos agricolas
bons, com raras excegoes devido as intempé-
ries. O campo tem sido uma exceco a retracéo
generalizada da economia brasileira. O
agronegocio € o Unico setor que cresceu no Pais
em 2015 e esta tendéncia continuaem 2016.

Diante disto constata-se que o agricultor tem um
aumento de sua renda, porém ndo estd confiante para
investir o seu dinheiro. Por outro lado, observamos que
existe também uma falta de confianca dos agentes
financeiros em emprestar dinheiro ao produtor, a
liberacdo de crédito tem sido cada vez mais restritiva.

A Agritech apresentou uma queda menor com-
parada a queda do mercado de tratores em geral, devido
ao fato de termos investido em produtos como os
modelos 1160, 1185S compacto, 11755/11855e 1175
$/1185S Cabinados.

Estamos trabalhando em novos lancamentos,
visando dias melhores, que com certeza viro, e, com
rdpida reacdo. Acreditamos que atuando no melhor setor
do Brasil, onde hd uma significante melhora na renda dos
produtores rurais, temos nas mdos um grande potencial
de mercado para explorar.

Neste momento de turbuléncia politica o que
precisamos é ndo perder o foco, fazer a nossa parte com
inteligéncia e prudéncia, continuar o nosso trabalho e
empreender, investindo e trazendo o melhor para os
nossos clientes.

Li uma frase outro dia
que dizia assim:

“Vocé s6 descobre
que é verdadeiramente
bom no que faz, quando
as pessoas param de
comprar e vocé continua
vendendo”.

T ————————

Nelson Okuda
Watanabe

Gerente da Divisao

de Vendas
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CONFORTO
E SEGURANCA

MODELOS CABINADOS GANHAM ESPACO
NOS CAMPOS DO PAIS A CADADIA E
RAZOES PARA ISSO NAO FALTAM

Agritech possui uma linha de tratores cabinados de

fabrica que vem ganhando mercado a cada dia. As

razOes para este avanco estdo no fato de que os modelos
cabinados proporcionam mais conforto e seguranca
ocupacional, especialmente em aplicagdes como pulverizagao,
e atendem as normativas estabelecidas pela Secretaria de
Inspecdo do Trabalho e aplicada a agricultura, conhecida por
NR 31, deixando o agricultor amparado na lei.

Além disso, outro atrativo tem sido a forma de
comercializacdo. Antes, a cabine era vista como um
implemento a parte e exigia um financiamento especifico para
sua aquisicdo. Hoje, como os modelos sdo cabinados de
fabrica, tudo pode ser comprado dentro de um mesmo
financiamento.

Por estas razoes a linha de tratores cabinados da
Agritech é composta por modelos com 55 cv,
75 cv e 85 cv, capaz de suprir a necessidade
de qualquer agricultor que opere dentro do
mercado de atuacdo da companhia.

A ultima novidade deste segmento foi o
modelo 1185 S Turbo Cabinado, lancado no
inicio de 2016. O modelo de 85 cv, além da
cabine, ganhou novo diferenciais e vem para
completar a linha que conta também com os
modelos 1155-4, de 55cv, 1155-4 Super estreito
eomodelo 1175-4, de 75 cv.
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QUEM NAO AUMENTAR A
PRODUCAQ POR AREA VAI QUEBRAR

ive-se atualmente em meio a um

periodo de profundas mudancas
na oferta e na demanda de alimen-

tos, que tera efeitos ja em 2020 e ndo sé ma tor
analista de mercado

em 2050, como chegou-se a avaliar. As
principais alteragoes referentes a deman-
da estGo em paises em desenvolvimento,
onde o continuo crescimento da popula-
¢do, ampliagdo da renda per capita e
aumento da urbanizacGo devem poten-
cializar a busca por alimentos. A renda
mais alta deve diversificar a dieta ali-
mentar, levando ao crescimento do con-
sumo de proteinas animais em relagdo a
outros alimentos.

Nesse contexto, os desafios para o
produtor rural brasileiro sdo imensos,
como pontua em entrevista & Revista
Agritech em Agdo o diretor técnico da
Informa Economics IEG | FNP José
Vicente Ferraz. Engenheiro agrébnomo
formado pela Escola Superior de Agricul-
tura “Luiz de Queiroz” (Esalqg), da
Universidade de Sao Paulo, José Vicente
Ferraz é pés-graduado em administragdo
de empresas pela Fundacdo Getllio
Vargas (FGV) de Séao Paulo, com concen-
tracGo em economia de empresas. Com
30 anos de experiéncia profissional, é
referéncia em consultoria e andlise de
mercado e renomado analista de econo-
mia e administracdo rural.

Ferraz menciona o relatério Agricul-
tural Outlook 2015-2024 da OCDE-FAO
(Organizacdo para Economia, Coopera-
cdo e Desenvolvimento da Organizacdo
das Nagoes Unidas para Alimentacdo e
Agricultura), sequndo o qual o Brasil é o
segundo maior fornecedor mundial de
produtos agricolas e tem tudo para ser o
principal supridor nessa drea e atender a
demanda adicional global de alimentos,
que vird principalmente da Asia.

Com as dificuldades impostas pela
press@o ambiental que impede a abertura
de novas dreas de produgdo com
crescimento horizontal, uma pratica
muito comum no Brasil em décadas
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S6 temos um caminho: aumentar a produtividade,
ndo apenas do fator de producao terra, mas aumentar
a produtividade do processo como um todo

passadas, o agricultor precisa produzir
mais na mesma drea. “Se ndo conseguir
aumentar a renda por unidade de darea
num processo de aumento de custo da
terra, o produtor agricola vai quebrar”,
sentencia Ferraz, que completa: "O
sarrafo vai subir. A partir de agora, para
manter ganho de desempenho em
produtividade é necessdrio incorporar
robé, biotecnologia e nanotecnologia ao
agronegocio”.

Agritech em Acdo - Qual o papel do
Brasil como produtor de alimentos para
atender a crescente demanda mundial
com o aumento de renda das populagoes
de paises em desenvolvimento?

José Vicente Ferraz - O papel é de
protagonismo e tende a aumentar. Esta
opinido é compartilhada por entidades
internacionais como FAO e OCDE, por
exemplo. O mundo vai precisar dos ali-
mentos e matérias-primas do agrone-
gdcio crescentemente nos proximos 10 a
15 anos!

Agritech em Ag¢do - Como o produtor
pode conseguir atender a essa demanda
sem ampliar as dreas de producdo,
lidando com a pressdo ambiental e por
uma produgdo mais sustentavel?

José Vicente Ferraz - S6 temos um
caminho: aumentar a produtividade, ndo
apenas do fator de producdo terra, como
comumente se fala, mas aumentar a
produtividade do processo como um todo
(fazer mais com menos).

Agritech em Acdo - A busca por maior
produtividade por hectare é um impe-
rativo para o agronegécio. Como os
pequenos produtores podem ser mais
produtivos e aumentar a renda por
unidade de terra?

José Vicente Ferraz - A busca da
produtividade como um todo serd o fator
que vai definir quem nos préximos dez
anos vai continuar no mercado ou quem
vai ser posto fora dele. No caso dos
pequenos produtores, o desafio é ainda
maior porque se tratam de produtores que
contam com menos recursos de investi-
mento e porque tecnicamente é mais
desafiante ganhar produtividade com
menos escala de producdo. Mas logica-
mente estd muito longe de serimpossivel.

Agritech em Acdo - O uso de novas
tecnologias no campo pode ajudar a

suprir a falta de mao de obra no meio
rural com a ida cada vez maior de pes-
soas para as cidades? Como aumentar a
produtividade do fator capital?

José Vicente Ferraz - Sem duvida, este
serd um desafio a ser enfrentado pelas
modernas tecnologias. Notadamente as
tecnologias que permitem realizar de
forma remota muitas das tarefas hoje
realizadas apenas presencialmente vdo
dar a resposta para estes desafios.

Agritech em Acdo - Os pequenos
produtores sdo os mais ameacados pelos
novos contornos do meio rural e do
agronegécio. Quais os caminhos para
evitar que eles desaparecam?

José Vicente Ferraz - Sim, infelizmente
sim, mas isto ndo significa que estardo
inexoravelmente condenados. E perfei-
tamente possivel ter acesso em bases
competitivas as modernas tecnologias

utilizando-se de mecanismos de coopera-
¢do e associagdo. E também perfeitamen-
te possivel encontrar segmentos do agro-
negocio em que as diferengas de escala
ndo sejam tdo importantes.

Agritech em Acdo - Com a crise geral,
mesmo que ndo atinja tdo diretamente o
setor, alguns produtores ficam receosos
em investir em maquindrio, por exemplo,
mesmo se estdo capitalizados. O que
diria a esses produtores?

José Vicente Ferraz - O momento, de
fato, é de grande inseguranca, mas certos
investimentos s@o necessdrios indepen-
dentemente da situagdo macroeconémi-
ca. Se o investimento vai retornar em ga-
nho de produtividade e o produtor tem
condigoes de bancar este investimento
sem que tenha de assumir riscos muito
elevados entdo o investimento deve ser
feito.
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Nossos Parceiros

FAMILIA FUNDOU A PRIMEIRA CONC ESSIONARIA

Dt TRATORES DE PIUMHI (M

Nena Tratores - Pecas e
Implementos, atua na venda
pés-venda de tratores e
implementos agricolas em Piumhi e
outras 12 cidades do interior de
Minas Gerais. A empresa foi criada
em 2014 por Tdania e Pedro
Pacheco, mae e filho, apos a
compra da drea de concessdo de
outra revenda. O nome é uma
homenagem ao Sr. Nena, avé de
Pedro, que dedicou a vida ao
comercio e a fazenda, conquistando
o carinho e o respeito dos produ-
tores da regido.

Com prédio préprio e uma estru-
tura de aproximadamente mil me-
tros quadrados, possui loja, show-
room, oficing, patio e loja de pecas,
além de mostrudrio de produtos
para exposicdo e demonstracdo.
Hoje, com 15 funciondrios, a
empresa foi a primeira conces-

- mv‘vsmwlm-p

siondria de tratores em Piumhi. “A
regido ja era trabalhada por outras
empresas, mas ndo com uma
estrutura sediada na cidade. Piumhi
é uma cidade forte na cultura do
café e também leite. Toda a linha de
tratores e implementos voltados
para estes segmentos, nds traba-
Ihamos. O trabalho inicial foi muito
dificil, até conseguirmos a confian-
ca dos produtores regiGo”, explica
Pacheco.

Antes de concluir a parceria, a
familia ja era cliente Agritech. “Ja
conheciamos e confiGvamos nos
produtos. Quando surgiu a opor-
tunidade de representarmos a mar-
ca, agilizamos as negociacoes e fo-
mos muito bem aceitos por toda a
equipe da Agritech. Conseguimos
um bom relacionamento perante a
fabrica e uma relagdo de confian-
¢a”, conclui Téania.
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ATENCAO AO SR. PREFEITO!

Licitagdo é a forma utilizada
pelo Poder Pablico para realizar
compras e vendas e, em 2015,

54% das concessiondrias Agritech
participaram de processos de licitacdo.
Durante todo o ano passado, as
vendas da Agritech para este nicho de
mercado representaram 3% do valor
total do faturamento. O melhor
resultado obtido foi em setembro,
quando as entregas para os 6rgaos
publicos significaram 9% em relacdo
ao faturamento do més. Entre os
Estados mais atendidos estao Goids,
Minas Gerais, Parand, Sao Paulo,
Mato Grosso, Rondénia e Espirito
Santo, através de pregdes 55%
presenciais e 45% eletronicos.

"0 Brasil tem 5.570 Municipios, e
por vdrias vezes recebemos os editais e
ndo participamos, porque as especifi-
cacoes foram definidas através do fo-
lheto do concorrente, e com caracte-
risticas que ndo nos permite ofertar o
nosso produto. Precisamos olhar para
este mercado com mais atencdo e
foco, nos anteciparmos aos Editais,
fazendo com que as especificaces
sejam escritas de forma favordvel para
que possamos alcancar mais sucesso”,
ressalta Nelson Watanabe, Gerente da
DivisGo de Vendas da Agritech.

O principal objetivo da licitaggo é
garantir que a Administracdo Publica
compre sempre pela proposta mais
vantajosa, assegurando o bom uso do
dinheiro publico. As compras realiza-
das pelos 6rgdos governamentais po-
dem ser de forma presencial, quando a

documentacdo é encaminhada para o
concessiondrio representar a empresa
por meio de procurag@o, ou eletronico
utilizando os portais de licitacdes na
internet.

Quase 90% das vendas para a
Administracdao Publica foram através
do Programa Nacional de Fortaleci-
mento da Agricultura Familiar (Pronaf)
desenvolvido pelo Ministério do Desen-
volvimento Agrdrio e que possui vdrias
linhas de crédito. O Mais Alimentos,
que possui também uma versao
Internacional, permite aos agricultores
familiares e assentados da reforma
agrdria, investirem na modernizacdo
da infraestrutura produtiva da proprie-
dade familiar, via aquisicao de maqui-
nas, implementos e de novos equipa-
mentos.

Em outra modalidade, o programa
Mais Alimentos permite que governos
municipais comprem para formar as
chamadas “Patrulhas Agricolas”, em
gue a prefeitura cede os equipamentos
para agricultores da cidade, visando
fomentar a producdo. “Hd um po-
tencial enorme a ser explorado, por is-
so o contato das revendas com as Pre-
feituras deve ser um trabalho constan-
te e intenso. S@o excelentes clientes
em potencial”, finaliza Watanabe.
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0 AGRONEGOCIO BRASILEIRO
AO TOPO DO MUNDO

Brasil ndo se tornou um dos
maiores lideres mundiais no
agronegdcio a toa. O campo é

umas das principais bases da economia
do pais desde os tempos em que o pais era
colénia de Portugal e as extensas
monoculturas de cana-de-aclcar,
passando pelo café, tomavam conta dos
campos brasileiros.

Hoje, com a diversificagGo da produ-
cdo e alta produtividade da pecudria, a
participacdo do setor no PIB Brasileiro
chega a 23%, de acordo com a Confede-
racao da Agricultura e Pecudria do Brasil
(CNA). O pais é o principal produtor e
exportador de café, aclcar, etanol de
cana-de-aglcar, carnes de frango e boi e
suco de laranja do mundo. Além disso,
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lidera o ranking das vendas externas do
complexo soja (farelo, éleo e grdo).

A projecdo do Ministério da Agricultura
é que, até 2030, um terco dos produtos
agricolas comercializados sejam do Brasil,
em fungdo da crescente demanda dos
paises asiaticos.

A agricultura familiar também é
fundamental neste processo, pois gera
77% dos empregos no setor agricola. Ela
se destaca como um dos setores da
economia que mais cresce na producdo
de alimentos, geracdo de riquezas e
distribuicao de renda. E também uma das
principais atividades geradoras de traba-
Iho e renda na América Latina, segundo
relatério da ONU em parceria com FAO.

Essas projecoes e este crescimento é

fruto do trabalho de profissionais cada vez
mais qualificados. As md&os que cons-
troem o agronegécio brasileiro estdo cada
vez mais tecnificadas e as instituicdes de
pesquisa nacional tem se destacado por
todo o mundo.

A primeira escola de profissionais
agronomos foi inaugurada ainda no
Império. No ano de 1875 foi fundado, no
povoado de Sdo Bento das Lages, o
primeiro curso de agronomia. Mas a
profissdo de engenheiro agrénomo sé foi
reconhecida em 1933 - atualmente,
existem 288 cursos de agronomia regu-
lares no pais.

Porém, outros cursos também se desta-
cam neste setor e ganham, cada vez mais,
espaco em um mercado tdo promissor.




Engenharia de Biossistemas, Zootecnia,
Engenharia Ambiental, Medicina
Veterindria, Engenharia Hidrica, Ciéncia e
tecnologia de alimentos, Ciéncia e
tecnologia de laticinios, Geologia e
Geografia estdo entre as profissdes que
tem conquistados os jovens e levaram ao
Brasil ao topo do mundo quando o
assunto é agronegocio.

'O agrénomo pode trabalhar tanto
com a agricultura quanto com a pecudrig,
sempre buscando melhorar a qualidade e
a produtividade de plantacées e reba-
nhos", afirma o Engenheiro Agrénomo
Leandro Manoel Alves de Sousa, que se
formou na UNESP de Botucatu e atua no
Mato Grosso do Sul. Os profissionais
desta drea s@o reconhecidos por possui-
rem técnicas de cultivo e criagdo e atua-
rem em, praticamente, toda a cadeia
produtiva do agronegécio. "O agrénomo
estd presente no plantio, preparo de solo,
controle de pragas, na colheita. Além
disso, muitos trabalham em empresas de
produtos agropecudrios e armaze-
namento. O mesmo acontece para os que
seguiram o caminho da pecudria”,
completa.

Tdo importante na construgdo do
agronegdécio brasileiro quanto o Enge-
nheiro Agrénomo esta o Engenheiro
Agricola, cuja as técnicas estdo voltadas
para a parte mecénica da agriculturg,
como planejamento, criagdo e manuten-
cdo de mdquinas, entre outros.

Qutra drea que tem crescido muito,
principalmente em pesquisas, é a zootec-
nia. Carla Ferrarini, zootecnista, também
formada na UNESP em Botucatu (SP),
comenta que em razao das tecnologias
que vem sendo cada vez mais usuais no
dia a dias das fazendas, a presenca de
profissionais do setor sdo fundamentais. A
profissional, que ja trabalhou no projeto
Pecudria Verde, atualmente é Coorde-
nadora de Marketing e Bem Estar Animal
da Beckhauser, empresa de trocos de
contencado e balancas. "Todas as fazendas
que buscam maior produtividade e

—
Leandro Manoel,
agronomo

profissionalizagdo contam com profis-
sionais da zootecnia. Além disso, o
zootecnista estd na industria de nutricdo,
no frigorifico, € uma darea muito flexivel",

completa Ferrarini.

A zootecniag, inclusive, anda ao lado da
medicina veterindria, profissdo respon-
savel por garantir a sanidade dentro da
producdo de proteinas em alta escala.
"Um dos pilares do desenvolvimento da
agricultura brasileira nos ultimos anos é a
tecnificacdo, e dentro deste processo a
medicina veterindria foi essencial, pois
guando se confina aves, gado, suinos,
surgem doencas que antes ndo existiam e
é preciso tecnologia para combaté-las e
previni-las", explica o médico veterindrio
do Laboratério BioVet, Marcelo Zuanaze.

O Brasil s6 tem a crescer e as atividades
ligadas ao agronegdécio tém um lugar de
destaque.

Carla Ferrarini,
zootecnista
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AGRITECH LANCA TRATOR 1185 S NA EXPODIRETO COTRIJAL

A Agritech apresentou durante a
Expodireto Cotrijal, feira agropecudria
realizada em Nao-Me-Toque (RS) entre
os dias 7 e 11 de margo, o mais recente
lancamento da empresa: o trator 1185
S Turbo Cabinado.

O modelo vem com cabines equipa-
das com estruturas (mono-bloco) de
protecd@o contra capotamento (EPCC),
porta traseira é ampla e de grande aber-
tura, controles do ar condicionado com
botées de comandos de facil acesso,
sistemas de ar quente e ar frio e a reno-
vacdo do ar da cabine ocorre por meio
de um sistema eletrénico, que funciona
com um simples toque em um botao. O
operador também tem a sua disposicdo
todo o acionamento das alavancas late-
ralmente, resultando em mais conforto
e praticidade, além disso o trator é pla-
taformado, oferecendo mais facilidade
as operagdes. Amanutencdodo 11855
Turbo Cabinado é facilitada, pois os
componentes de manutencGo s@o
alocados na parte interna da cabine.

Sao diferenciais que se somam ao

motor Yanmar Turbo de 85 cv, ao
cdmbio sincronizado, ao sistema de di-
recdo hidrostdtica, aos eixos robus-
tos, ao sistema de refrigeracdo in-
tegrado, ao levantador hidrau- (‘
lico com Sistema Autolift '
entre tantas outras que o
modelo oferece. O trator
1185 S Turbo Cabinado foi
desenvolvido pela Agritech
para atuar com culturas
que exigem mdqui-
nas mais potentes e
implementos mais
robustos.

AGRITECH PARTICIPA DA FEMAGRI 2016
(OM SOLUCOES PARA A MECANIZACAQ DE CAFEZAIS

A Agritech esteve na 15° Femagri —
Feira de Mdaquinas, Implementos e
Insumos Agricolas, realizada entre os
dias 16 e 18 de marco, na cidade de
Guaxupé (MG), apresentando os
modelos de maquinas exclusivas para a
utilizacdo na mecanizacdo de cafezais.

Com motores de poténcia variada,
estreitos e cabinados, os modelos
cafeeiro 1175 Super Estreito Cabinado
e 1155 Super Estreito Cabinado fizeram
sucesso e garantiram um excelente
resultado nesta importante feira do
setor,
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Treinamentos

CENTRO DE TREINAMENTO AGRITECH
REALIZA CAPACITACAO COM FOCO EM VENDAS

Entre os dias 28 de marco e 1° de
abril, o Centro de Treinamento
Agritech promoveu um curso com
foco em vendas para sua rede de
concessiondrios. O treinamento
contou com a participacdo de 15
vendedores.

O curso teve como objetivo habili-
tar profissionais com capacidade
técnica/tedrica no sentido de ofere-
cer o produto ideal ao cliente de a-
cordo com sua necessidade. Dentro
deste contexto, o profissional de
vendas adquiriu todo o conheci-
mento do produto e suas caracteristi-
cas, deixando-o seguro para uma
venda transparente e de sucesso.

Os vendedores também foram
apresentados as diversas formas de

aquisic@o através das varias opgoes
de financiamento disponiveis, in-
cluindo o banco de fabrica De Lage
Landen, consorcio e linha de imple-
mentos Agritech Lavrale.

O treinamento ainda contou com
um dia dedicado a prdticas no cam-
po, com operacdo de tratores e culti-
vadores motorizados, onde os par-
ticipantes tiveram a oportunidade de
conhecer de perto nossas inovacoes.

FUNCIONARIOS DA TITAN PNEUS REALIZAM VISITA A AGRITECH

No dia 07 de marco, 19 funcio-
narios da empresa Titan Pneus,
fornecedor Agritech de pneus
Goodyear, conheceram as instala-
coes da Agritech Lavrale. A visita
teve como principal objetivo de-

monstrar a aplicagGo dos pneus nos
equipamentos e destacar a sua
importdncia no campo. A visita foi
um sucesso! A Agritech Lavrale estd
sempre de portas abertas para
empresas parceiras e estudantes.

(ONCESSIONARIA MENEGAZZ0
LEVA PRODUTORES RURAIS A EXPODIRETO

A concessiondria Menegazzo
organizou excursoes para participar
da Expodireto Cotrijal. Produtores
rurais da cidade de Constantina/RS e
Frederico Westphalen/RS visitaram a
feira para conhecer o lancamento da
Agritech: o trator 1185S Cabinado!

A Expodireto Cotrijal, feira
agropecudria que ocorreu em Nao
me Toque (RS), entre os dias 07 e 11
de marco.

TRATOR 1160 E TEMA
DE TREINAMENTO PARA
CONCESSIONARIOS
AGRITECH

Entre os dias 15 e 19 de fevereiro,
concessiondrios Agritech se reuni-
ram no Centro de Treinamento para
participar de um curso especial sobre
os tratores 1160.

O treinamento ¢é voltado para o
correto entendimento do novo Siste-
ma de Transmiss@o, Tracdo Dian-
teira Auxiliar ZF e novo Levantador
Hidrdulico. Os participantes tiveram
a oportunidade de desmontar,
diagnosticar falhas, conhecer o fun-
cionamento, realizar ajustes e repa-
ros, bem como a montagem correta,
respeitando todas as especificacoes
do manual técnico. Também foram
abordados assuntos como o funcio-
namento e ajuste do sistema de Re-
versor Sincronizado, Tomada de Po-
téncia Proporcional, Tomada de Po-
téncia Econémica e ajuste do Siste-
ma de Freio da Transmissdo.

Eles também realizaram regula-
gens e foram apresentados ao blo-
queio parcial da Tracdo Dianteira
Auxiliar. As aulas prdticas deste
treinamento de sistema de trans-
missdo focaram na simulacdo de
falhas, diagndsticos de defeitos, tes-
tes, regulagens, medicdes e utiliza-
cdo de ferramentas especiais.

O curso abriu o Calenddrio de
Treinamentos 2016 e contou com a
participacdo de 16 concessiondrios.

YANMAR
AGRITECH
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Marketing

CONVERSA DIRETA!

@ pouco mais de seis meses a

Agritech abriu pdginas em

conhecidas redes sociais. Os
resultados tém sido incriveis. A cada
dia mais clientes, parceiros e conces-
siondrios aderem as pdginas, atual-
mente disponiveis no Facebook e
Instagran.

"O trabalho com as midias sociais
tem nos surpreendido, pois a reacdo
dos clientes e parceiros tem sido mui-
to positiva. Além disso, é fundamental
para a empresa, nos dias de hoje, es-
tabelecer um canal direto com o
cliente final, e as redes sociais pro-
movem isso", comente o Gerente de
Marketing e Pés-Vendas, Pedro
Cazado Lima Filho.

Por meio das midias sociais a
Agritech divulga novos produtos, fala
sobre promocoes, sobre as tendén-
cias de mercado, compartilha agoes
de concessiondrios, ideias de usudrios
e identifica o que os clientes procu-
ram. "Nosso objetivo é fidelizar, atingir
e envolver as pessoas que gostam da
nossa marca e usam nossos produ-
tos", completa Pedro.

Ja é notdrio, hoje em dia, que
empresas conectadas transmitem
melhor imagem para os consumido-
res contempordneos, pois demons-
tram atitude de preocupagdo com a
opinido de seus clientes, e isso traz
lucratividade.

Dados de uma pesquisa realizada
pelo Altimer Group e Wetpaint para a
revista Business Week com as 100
empresas mais valiosas ao redor do
globo mostraram que os empreendi-
mentos que investem em midias
sociais apresentam melhores resulta-
dos e receitas finais melhores. Em
média, empresas que investiram em
midias sociais cresceram.

"E preciso alertar as empresas, de
quaisquer portes, para a eficiéncia e
relevancia das redes sociais”, diz o
especialista em tecnologia de infor-
macado, Luis Fuzaro. “Ha um benefi-

cio bastante grande em usar esse tipo
de tecnologia porque agiliza os
processos de negocios”, completa.
Para o especialista, as redes so-
ciais, desde que utilizadas adequada-

mente, evitam duplicidade de infor-
magdo, aumentam o trabalho cola-
borativo e melhoram as trocas de
informacées, criando um conheci-
mento coletivo da empresa.

- il Agritech Lavrale
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Vocé sabia gue os tratores da inha 11855 possui grandes diferencais
voltados para a agricultura de precisio? Para saber mais, acesse nosso sie:




