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Edlitorial

A (RISE E SUAS
OPORTUNIDADES

uando ha crise também existe a opor-

tunidade e o medo nao deve ser maior

do que a possibilidade de criar algo

novo. Pensamentos em ajuste de

precos e cortar despesas para nos

adequarmos a cendrios econémicos
adversos sao imediatos em épocas de crise. Porém,
se por um lado é preciso cortar custos, por outro é
essencial buscar solugbes criativas para se
diferenciar no mercado e antecipar tendéncias ou
acompanhd-las. Isso exige reduzir investimentos
com a aplicacdo de uma forte engenharia finan-
ceira da empresa, da cadeia de fornecedores e da
rede concessiondrios e, principalmente, com cria-
tividade.

Contrariando as regras ortodoxas para mo-
mentos de crise, implantamos estratégias de
langcamento de novos produtos a fim de maximizar
a nossa capacidade produtiva como forma de re-
duzir custos e compensar a retracdo de nossos mer-
cados convencionais com a participagdo em novos
nichos.

Neste ano de 2015, além do modelo 1185, foi
langado na Expointer o trator 1160. Trata-se de um
produto que atende um novo mercado, com
especificacées diferenciadas, destacando o power-
train com motor Yanmar turbo de 55 cv e
transmissao sincronizada de 12x12 velocidades.

Para os proximos meses continuamos traba-
Ihando no desenvolvimento de novos produtos e
versbes para as linhas atuais, visando ampliar
nosso leque de aplicagées. Estamos otimistas com
as nossas estratégias, apesar da abrangéncia da
crise, pois sabemos que todas as crises sao ciclicas
e com atitudes proativas e muita criatividade pode-
remaos superar mais essa.

Manuel
Martines
Cano

Gerente da Divisdo
de Operacoes

b

POLITICA
DE QUALIDADE

AGRITECH
LAVRALE

DIVISAO AGRITECH

¢ Satisfacdo do Cliente
¢ Treinamento

® Qualidade Total

AGRITECH LAVRALE S.A. - DIVISAO AGRITECH

Negédcio: Tratores, motores

e componentes.

Missao: Oferecer solucdes aos nossos
clientes com comprometimento na busca
da exceléncia em tratores, motores

e componentes.

Visao do futuro: Fidelizacdo pelas
solucées diferenciadas

 —

PRINCIPI0S

- ldoneidade e comportamento ético;
- Foco no cliente;

- Rentabilidade;

- Perpetuacao da empresa;

- Responsabilidade social;

- Compromisso com a preservacao
do meio ambiente;

- Valorizacd@o dos fornecedores;

- Evolucdo do conhecimento;

- Qualidade em todas as acodes;

- Valorizag@o do colaborador.

— .

EXPEDIENTE
Uma publicacdo trimestral
produzida pela Agritech

Edicao
Julho/Agosto/Setembro de 2015
Tiragem: 3000 exemplares

Supervisao
Dep. Marketing Agritech
Arthur M. Romao

Producao e Desenvolvimento
Attuale Comunicacé@o

Jornalistas Responsaveis
Rodrigo Tomba (MTb 39.349)
Mariele Prévidi (MTb 39.739)
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Agritech ganha novo sit

www.agritech.ind.br

om nova "cara", novos elementos,

mais informacgdes, totalmente

dindmico e interativo, o novo site
da Agritech estd no ar. A nova versao foi
langada dia 18 de setembro, depois de
muito trabalho e estudos envolvendo di-
versos departamentos da companhia.

O grande empenho da Agritech na
construgdo de um novo site se deu em
razdo da importdncia que esta fer-
ramenta tem atualmente junto aos con-
sumidores. Estudam apontam que cerca
de 90% dos consumidores buscam na
internet informacdes sobre suas com-
pras mais expressivas.

“E comprovado que antes de efetuar
a compra de um automével ou eletrodo-
méstico, por exemplo, a maioria dos
consumidores busque na internet infor-
macoes e referéncias sobre os produtos”,
afirma o Responsdvel pelo Marketing da
Agritech, Arthur Romao.

Segundo Arthur Romdo, que esteve
a frente do processo de construgdo do
novo site, por estar sem atualizagGo ha
algum tempo o projeto representou tam-
bém um grande desafio e a chance de
utilizar ferramentas e recursos mais
atuais, que realmente mostrassem essa
nova fase de mudancas e tecnologia que
a Agritech vem passando ao longo dos
ultimos anos."Tudo foi pensado para que
o usudrio navegue de forma intuitiva,
que encontre com facilidade as informa-
coes, seja para comprar, financiar, na
busca de produtos, cotagbes, entre ou-
tros", comenta Roméo. "Agregamos
imagens novas dos produtos, que desta-
cam toda a qualidade e os beneficios
oferecidos. Utilizamos novos dngulos e
diferenciais de cada linha, que, sem
divida, ajudam na hora da venda por
parte do concessiondrio, ou na decisdo
de compra do consumidor”, completa.

Midias Sociais

Qutra novidade é que
Agritech também entrou
para o universo das midias
sociais e passou a contarcom
uma pdgina da empresa no
Facebook e uma no Insta-
gram. O objetivo, ao entrar
de vez no mundo digital, é
aumentar a interagcdo com
parceiros e clientes e manter
todos sempre informados
sobre as novidades da Fa-
brica. Con-
fira o novo si-
te da empre-
sa pelo QR
code ao lado.
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'\ Curiosidades da Rede

uitos traduzem Taiké como sen-

do um tambor japonés. Mas esta

€ uma traducdo extremamente
simplista, que nao carrega o verdadeiro
sentido da palavra. Taiké define o género
dos instrumentos japoneses de percussdo
e a pratica dessa arte, que ndo se resume
a simplesmente bater tambores, mas a ex-
pressar sentimentos, por valores morais e
sociais em prdtica e buscar um constante
aperfeicoamento.

Esta arte desperta paixdes, como é
caso de Nélida e Claudio Hissano,
proprietdrios da Semag, Concessiondria
Agritech em Capdo Bonito (SP), e
coordenadores da equipe Guenryu Daiko,
de Taiké, que representa a cidade em
diversos festivais e é patrocinada pela
Agritech.

"Comegamos com o objetivo de passar
um pouco da cultura japonesa para os
nossos filhos. Hoje estamos entre os
grupos de ponta no Brasil. Fazemos
apresentacoes na cidade e em municipios
vizinhos. Participamos do festival da pri-
mavera, do campeonato da regiao sudo-
este, além do nacional", comenta Cldudio
Hissano.

A equipe disputou o XIl Festival
Brasileiro de Taikd, no dia 26 de julho, nas
categorias "Até 11 anos" e "Até 18 anos’,
ficando com a segunda colocacGo em

ARTE QUE ~
DESPERTA PAIXOES

ambas. "Ano passado também ficamos
em segundo, estamos buscando o
primeiro lugar. Vamos conseguir”’, afirma
Nélida.
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0 DEFENSOR DOS
PILARES DA AGROPECUARIA

inistro da Agricultura, Pecudria e Abaste-

cimento, de janeiro de 2003 a junho de

2006, Roberto Rodrigues se tornou uma
referéncia para o agronegdcio brasileiro em razao
de suas posturas firme e embasadas em defesa do
setor. Atualmente, Rodrigues é coordenador do
Centro de Agronegoécios da Fundacdo Getulio
Vargas e presidente da Academia Nacional da
Agricultura. O ex-ministro costuma afirmar que
s@o necessarios cinco pilares para se construir um
projeto agropecudrio: sustentabilidade, compe-
titividade, orientacGo a mercados, seguranca
juridica e governanca.

Como estd a produtividade do agronegécio
brasileiro?

Em 20 anos, a nossa drea plantada cresceu
40% e a producdo de grdos, 220%. A agricultura
respondeu mais depressa da crise que outros
setores. Houve um salto de tecnologia. Temos 53
milhoes de hectares plantados com grdos e, tendo
em vista o que estamos colhendo a mais, ainda
preservamos 65 milhoes de hectares. Fizemos isso
e nenhum outro pais fez com a mesma
intensidade. Acionamos mercados, estamos mais
competitivos, temos tecnologia e gestdo. Mas
ainda falta muito a serfeito.

Quais sdo as maiores dificuldades a serem
enfrentadas?

A logistica € o maior delas. J& ha um plano
criado pela Empresa de Planejamento e Logistica
(EPL). Mas falta ele ser executado. Esperamos que
alguma coisa saia do papel ao longo da proxima
década. Falta também politica comercial, com
acordos bilaterais de comércio. E grave. Hoje,
cerca de 40% do comércio mundial se da assim,
com esse tipo de acordo de livre comércio, as
margens das regras da Organizagdo Mundial do
Comércio (OMC). Temos que comecar a fazer, de
forma mais agressiva, para abrir mercados. Tem
que ter uma politica de renda para a agricultura.
Tem o seguro rural, mas ainda ndo é suficiente e
consistente. Ainda é escasso o recurso para
armazenagem. E falta melhorar o institucional. Na
maior parte do mundo hd apenas um Ministério da
Agricultura, Floresta e Pesca. Aqui, temos quatro
ministérios disputando orcamentos, atencdo e
tudo mais. Tinha que ser um sé. (A entrevista foi
concedida antes da reforma ministerial).

O senhor acredita que a crise internacional afetou o agronegécio?

No ano passado, o saldo comercial (exportacbes menos as
importacées) do agronegécio foi de US$ 79 bi. O do Brasil foi de US$ 19
bi. Isso significa que o agronegécio sustentou o pais. Neste ano, até 3 de
junho, o saldo do agronegécio estava em US$ 82 bi e o do pais em US$ 9
bi. De novo, estd segurando a balanca comercial do Brasil. Com a
valorizag@o do délar frente ao real, a industria volta a ter melhores
condigbes para exportagdes, mas ndo acredito que mude muito. Para
mim, a crise ndo tem afetado muito o agronegécio porque em 2002
exportamos US$ 25 bi em produtos agropecudrios. No ano passado, as
exportagdes foram de US$ 96 bilhées. Enquanto o comércio do mundo
esfriou, o agronegécio exportou quase quatro vezes mais em 10 anos.
Isso porque os emergentes, menos afetados pela crise, estao
participando com mais compras.

E para o mercado de maquinas, o que fez a diferenca?

Dois fatores foram fundamentais. O primeiro foi o Moderfrota. O
parque motomecanizado brasileiro estava sucateado. Com esse
programa, houve a modernizacdo de equipamentos, que passaram a
ndo desperdicar nada da colheita. O segundo foi a Agrishow, que
dinamizou as exposicoes. As empresas foram obrigadas a buscar
tecnologia para surpreender os compradores. Hoje, as mdguinas tém ar-
condicionado, computador de bordo e GPS. Teve também o crédito rural,
que deu saltos expressivos de dez anos para cd.

Roberto
Rodrigues, ex-
ministro da
Agricultura

ABGRITECH em ac30 ‘ a5
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trator mais completo da
categoria! A frase que define o
1160 Turbo, o mais recente
lancamento da Agritech, ndo é
exagerada. O modelo realmente é o
mais completo da categoria, com o
maior numero de itens de série e
chega para conquistar um espaco no
mercado que, hoje, € dividido
por outros modelos.

Destinado a multiplas
aplicabilidades na proprie-
dade rural, o trator 1160
Turbo Agritech veio para
facilitar o dia a dia em
diversas situagoes de apli-
cacdo, desde o preparo
do solo ao transporte da
colheita. O trator 1160 Tur-
bo ¢ a solugdo para diversos
tipos de cultura, com tecnolo-
gias que antes eram exclusivas nos
tratores de maior porte.

O grande diferencial do novo trator
estd na poténcia de seu motor e na
capacidade de levante de seu hidrdu-
lico. O trator 1160 Turbo possui motor
Yanmar de 55 cv e capacidade de
levante hidrdulico de 2.200 kg. E um
modelo multifuncional capaz de suprir
as necessidades dos produtores que
possuem diversidade de producdo.

"Antes era comum as propriedades
terem como base de seu negocio uma
unica cultura. Hoje a realidade é ou-
tra, as propriedades estdo diversifican-
do suas producbes, os agricultores
plantam milho e produzem leite ou
engordam frango e plantam soja, por
exemplo. Diante deste cendrio busca-
mos desenvolver uma mdquina que
atendesse esta nova necessidade",
afirma o Gerente da Divisdo de Vendas
da Agritech, Nelson Watanabe.

O presidente da Agritech, Hugo
Zattera, destacou a forca e o empenho

da companhia que, mesmo em um
momento de crise, continua realizan-
do lancamentos e atendendo sua rede
de concessiondrios. "Nao podemos
aderir a crise, a Agritech sempre traba-
Ihou e continua trabalhando no desen-
volvimento de produtos e em novas
versoes, buscando atender da melhor
maneira o mercado consumidor”,
comenta.

Zattera também afirma que o mo-
delo estava sendo esperado pela rede,
e vem para suprir esta demanda. "A
rede de distribuidores da Agritech é
um dos nossos maiores ativos e este
trator vem para preencher uma lacuna
do mercado. E um trator que agrega
uma série de avancos que outros
modelos da mesma faixa de poténcia
ndo possuem", destaca

O modelo 1160 Turbo, segundo
Zattera, é fruto de um trabalho longo,
de experimentacdo, de validagGo e

estd destinado ao sucesso, gragas ao
perfil da empresa no mercado. "A
Agritech é reconhecida por sua forma
de conduta, pela seriedade e pela
estrutura de pds-venda. Mas acho que
a principal razdo, além da qualidade
dos produtos, é o fato de que esta é
uma empresa presente e sélida.
Diversas marcas entraram no mer-
cado nos ultimos anos e ja desapare-
ceram. Mas nos estaremos aqui
sempre", finaliza.

1160 Turbo

Além do motor Yanmar de 55 cv
Turbo e do hidrdulico com capacidade
de levante de 2.200 kg, o lancamento
possui os cdmbios principal e
secunddrio sincronizados, tomada de
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Melson Watanabe, Manoel Martines Cano, |
Hugo Zattera e Cipriano Zanchettin

forca econbémica, tomada de forca proporcional, tomada de forca
independente, direcdo hidrostdtica, freio em banho de dleo com
acionamento hidrdulico, reversor 12x12, além de ser plataformado. "E
um trator moderno, que estd em um novo patamar de sofisticacdo e
tecnologia. Nenhum modelo hoje no mercado traz tantos itens de série
como o 1160 Turbo", comenta Watanabe.

Lancamentos

A Expointer, exposic@o internacional agropecudria que ocorre em
Esteio (RS), e a cidade de Indaiatuba (SP), onde estd sediada a fabrica
de tratores da Agritech, foram os palcos escolhidos pela companhia para
a apresentacdo do novo modelo aos concessiondrios e ao publico.

Durante a Expointer, que ocorreu entre os dias 29 de agosto e 06 de
setembro, a direcdo da Agritech reuniu os concessiondrios do Rio
Grande do Sul para apresentar o 1160 Turbo. No dia 31 de agosto foi a
vez da empresa reunir, em seu estande na feira, a imprensa e lancar
oficialmente para o mercado o novo modelo. "A Expointer € uma das
principais feiras agropecudrias do Brasil, por isso a escolhemos para

—

apresentar ao mercado, em primeira
mdo, nosso langamento”, afirma
Pedro Lima, Gerente de Pds-Vendas
e Marketing da empresa.

J& no dia 11 de setembro,
concessiondrios de todo o pais se
reuniram em Indaiatuba para
conhecer o trator 1160 Turbo. O
evento também reuniu autoridades
de Indaiatuba, como o prefeito
Reinaldo Nogueira, que falou sobre
a importancia de ter a empresa na
cidade. "E uma referéncia, pois
sempre falamos da Agritech como
uma das grandes empresas que
estdo aqui'. O deputado estadual
Rogério Nogueira também para-
benizou a companhia pelo lanca-
mento.

Midia

Em razdo do lancamento do
modelo 1160 Turbo, a direcdo da
Agritech apostou na midia e realizou
grandes investimentos em anuncios
na televisdo, revistas e outdoors.
"Veiculamos antncios na RBS, co-
brindo pracas importantes no Rio
Grande do Sul como Porto Alegre,
Caxias do Sul, Pelotas, Passo Fundo
e Santa Cruz, por exemplo. O Canal
Rural também foi outro veiculo em
que realizamos grandes investi-
mentos, incluindo o programa Mar-
cas e Mdquinas", explica Pedro.

ABRITECH em acio ‘ o7



EXPOINTER 2015 E 0 PALCO
DO LANCAMENTO DO 1160 TURBO

Expointer 2015 - Exposicao

Internacional Agropecud-

ria, que ocorreu em Esteio
(RS) entre os dias 29 de agosto e 06
de setembro, foi o palco escolhido
pela Agritech para o lancamento
do trator 1160 Turbo. Imprensa,
concessiondrios e clientes puderam
conhecer de perto o mais recente
modelo disponibilizado pela Fa-
brica.

Antes da abertura do evento, no
dia 28 de agosto, concessiondrios
Agritech do Rio Grande do Sul se
reuniram com a equipe técnica da

08 ‘ ABGRITECH em 5¢30

Fdbrica para conhecer cada de-
talhe no novo modelo, que agra-
dou a todos e promete ser um dos
tratores mais comercializados pela
empresa.

Os resultados da Expointer fica-
ram dentro das expectativas e,
além do lancamento, a empresa
apresentou aos agricultores do Sul
do pais toda a linha de tratores e
microtratores entre 11 cv e 85 cv.
Modelos para fruticultura, horticul-
tura ou qualquer outra cultura da
regido foram expostos e comercia-
lizados durante o evento.

A
€.,

BARTER FOI A

NOVIDADE DA AGRITECH

NA EXPOCAFE

_"__"-'_.:

grande novidade da Agritech
durante a Expocafé, feira
edicada ao setor cafeeiro que
ocorreu entre dias 01 e 03 de julho, em
Trés Pontas (MG), foi a possibilidade de
os agricultores adquirirem maquinas e
implementos Yanmar Agritech em troca
de sacas de café. Este tipo de tran-
sacdo, ainda pouco difundida no mer-
cado cafeeiro, é conhecida como
barter.

Neste modelo de negécio o agricultor
adquire 100% da maquina por meio de
uma venda futura do seu café e a
prépria maquina fica como garantia do
cumprimento da negociac@o. As tran-
sacoes realizadas pela Agritech
envolvem uma trade do setor, respon-
sdvel por receber o café negociado com
a Agritech.

Durante a Expocafé, a Agritech expés
toda sua linha de mdaquinas desenvol-
vidas para o mercado cafeeiro. Os mais
estreitos tratores da categoria, os
modelos cafeeiros 1175 Super Estreito
e o 1155 Super Estreito foram os desta-
ques. O 1175 Super Estreito tem potén-
cia de 75 cv e 1,30 metros de largura
externa dos pneus; j@ o 1155 Super
Estreito possui poténciade 55cve 1,18
metros de largura externa dos pneus.
Ambos foram desenvolvidos especial-
mente para a cultura do café adensado.




Agritech participou da 20% Agroexpo, feira
realizada entre os dias 09 e 20 de julho na
idade de Bogotda, na Colémbia. A
Agritech fez parte do grupo de 14 expositores
presentes no Pavilhao Brazil Machinery Solutions.
A presenca no evento ocorreu em parceria com a
Agroindocca, concessiondria Agritech na Venez-
uela e na Colémbia.

Foi apresentado ao publico colombiano,
durante o evento, o modelo 1185 S, lancado este
ano, e os cultivadores motorizados. O objetivo de
participacdo, segundo a Fdbrica, é dar conti-
nuidade ao projeto de ampliacdo de mercado que
vem sendo implantado.

AGRIFAM RECEBE TODA A LINHA DE TRAORESAGRITE(H '

| ntre os dias 31 de julho em 02 de agosto, a cidade de

Lencéis Paulista (SP) recebeu a 13 edicGo da Agrifam -

Feira da Agricultura Familiar, onde a Agritech
apresentou o modelo 1185 S, o trator de 85 cv, a linha de
tratores Cultivo, que possui maior vao livre, pois foi desen-
volvida para hortalicas e leguminosas, a linha Fruteira, desti-
nada para parreirais, plantagdes de chuchu e maracuja, por
exemplo, além da linha de tratores cabinados, ideal para ope-
racdes que exijam maior seguranca, como a pulverizacdo.

O microtrator TC 14 (14 cv) foi um dos destaques da
Agritech, pois, por se tratar de uma mdquina de pequeno
porte, gque pode ser utilizada, inclusive, dentro de estufas, o
maquindrio conta com um valor bastante viavel e tem sido um
6timo investimento para as propriedades.

cidade de Loma Plata, no norte do

Paraguai, a 41° edicdo da Expo Trebol, fei-
ra agropecudria que relne produtores de toda a
regido. A Agritech, em parceria com a conces-
siondria Setac Srl, esteve presente e mostrou aos
visitantes otrator 1185 S.

Segundo Wagner da Silva (foto), coordenador de
negdcios do departamento de exportacdo, além do
modelo apresentado, que estava acoplado com a
pa agricola dianteira universal, diversos imple-
mentos para aplicacdo agropecudria também fo-
ram expostos.

P O correu entre os dias 09 e 16 de agosto, na

AGRITECH

rowsnst oy YANMAR “”
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DESFILE EM VERA CRUZ (RS) REUNE TRATORES YANMAR AGRITECH

Comunidade Evangélica de Alto o N
Ferraz, da cidade de Vera Cruz E = : s
(RS), realizou seu tradicional @B S > '
desfile de 25 de julho, data em que se
comemora o dia do Colono e do Moto-
rista. A cada dois anos motoristas, agri-
cultores, estudantes, professores, além
de outras classes da comunidade, se
relinem para preservar e exaltar o lega-
do dos imigrantes que, por meio da agri-
cultura, abriram caminho para o pro-

gresso da regido.

A Lothar Krause, concessiondria
Agritech na regido, participou junta-
mente com dezenas de clientes do des-
file, levando para a rua muitos tratores
Yanmar Agritech que operam na drea.

Fabrica

PRESIDENTE: ANA PAULA DOS SANTOS
Vice-Presidente: Arthur Moraes Roméo

NOVA DIRETORIA DO GREMIO 1° Secretéio: Paticia Lino de Olvera

12 Tesoureiro: Nelson Luiz Melecardi

A nova diretoria do Grémio da Agritech ja estd 2° Tesoureiro: Elias Veloso dos Anjos
trabalhando. Empossados no dia 13 de julho, a
nova gestdo € composta pelos seguintes membros: DIRETORIA DE ESPORTES

Anderson Luis Miani
Jean Guilherme Marachini
Rafael de Castro

Carlos Henrique Valério

DIRETORIA SOCIAL DE EVENTOS
José Carlos Henrique Junior

Pamela Santos Bitencourt
Claudemir Bernardo

Flavio Pereira da Silva

ciparam de palestras como "Estar
de bem com a vida é voltar com
seguranca para sua familial” e
"Satdde emocional: O que vocé
precisa saber para ter uma vida
equilibrada", além de treinamen-
tos sobre a utilizacdo de EPI's,
mostra informativa de equipa-
mentos de seguranca, entre ou-
tras atividades. O encerramento
da SIPAT ocorreu no sdbado,
com uma Caminhada Ecolégica.

ntre os dias 14 e 18 de se-
tembro, a Agritech realizou
junto aos seus colabora-
dores a SIPAT (Semana Interna
de Prevencdo a Acidentes do
Trabalho). O tema deste ano foi
"Emocodes" e o objetivo foi pro-
mover a conscientizacdo de todos
sobre as influéncias que os aspec-
tos emocionais representam nas
ocorréncias de acidentes.
Todos os colaboradores parti-
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Treinamentos

CURSO PARA
CONCESSIONARIOS
REALIZADO EM
PARCERIA COM A
AGRITECH, ASSOMAR E
FATECE FINALIZADO
COM SUCESSO

curso “Pés-Vendas para Con-

cessiondarias Agritech”, que teve

inicio em agosto do ano pas-

sado e foi idealizado por meio de uma

parceria entre a Assomar (Associacdo

Brasileira das Concessiondrias Agritech),

a Agritech e mais de 20 concessiondrias
participantes, chegou ao fim.

Segundo o professor Dr. Luiz Antonio
Daniel, diretor da Fatec Indaiatuba e
responsavel pelo programa do curso, o
objetivo foi proporcionar uma sinergia
entre a concessiondria, os anseios da
Fabrica e as propostas da Assomar. “A
ideia é equalizar o poés-vendas criando
um padrdo de atendimento que supre as
necessidades do cliente e garante sua
fidelizacdo, porém adequado as peculia-
ridades de cada regiGo”, comentou o
professor.

Para ele, os objetivos foram atin-
gidos. "Acreditamos que tenha sido
muito proveitoso, pois ouvimos teste-
munhos sobre mudancas ocorridas a
partir da aplicagdo do que passamos".
Segundo Daniel, esta foi a oportunidade
de colocar a teoria em pratica. "O
programa nos mostrou a teoria com-
binada com a pratica. Apresentamos um
programa que atendeu as necessidades
do mercado. Ensinamos aprendendo e
aprendemos ensinando", completou.

O curso teve duragdo de um ano,
sendo 30% presencial. A cada quatro
meses, os participantes se encontravam
na Fatec de Indaiatuba. O restante do
curso foi on line, com encontros virtuais
de duas horas todas as sextas-feiras. O
curso fez parte do Programa de Edu-
cacao Corporativa realizado pela FAT
(Fundagdo de Apoio a Tecnologia), em
parceria com as Fatecs.

De acordo com Valter Castelhano de
Oliveira, Coordenador do Curso de
Gestdo de Servicos da Fatec Indaiatuba
e um dos professores, o curso ajudou os
gestores das concessiondrias a enten-
derem melhor as dificuldades que
enfrentavam no dia a dia. "No primeiro
encontro presencial muitos participantes
acreditavam que os maiores problemas
em suas empresas estavam na drea de
RH. No segundo encontro eles perce-
beram que a gestdo era o maior dos
problemas. Houve o entendimento em
relacGo as deficiéncias e que seria
preciso realizar mudancgas mais profun-
das", destacou Oliveira.

Para o presidente da Assomar,
Mauricio Yamashita, o curso foi muito
bom. "Sem duavida, os participantes
assimilaram muito bem o curso e pude-
ram por em prdtica vdrias melhorias que
aprenderam", afirmou Yamashita. "Ouvi
frases como: minha loja é outra apds o
curso", completou o Presidente da
Assomar.

No encerramento do curso estiveram
presentes, além do professor Dr. Luiz
Antonio Daniel e do presidente da
Assomar, Mauricio Yamashita, o Gerente
de Marketing e Pds-Vendas da Agritech,
Pedro Lima, e o Gerente da Divisao
Administrativa e Financeira da Agritech,
Cipriano Manoel Zanchettin. "O tripé
Fabrica, Assomar e concessiondarios foi
excelente. Ja estamos tratando com a
Fdabrica sobre a possibilidade de realizar
outros cursos', finalizou Yamashita.

CONCESSIONARIAS
MENEGAZZ0 E AGRITECH
REALIZAM TREINAMENTOS

s concessiondrias Mene-

gazzo, de Constantina (RS) e

Frederico Wastephalen (RS),
juntamente com a Agritech, realiza-
ram entre os dias 20 e 24 de julho
treinamentos para operadores que
atuam nessas regides. Cerca de 35
operadores participaram.

CULTIVADOR MOTORIZADO
E TEMA DE TREINAMENTO

g >
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ntre os dias 27 e 31 de julho,

concessiondrios Agritech se

reuniram no Centro de Treina-
mentos para participar de um curso
com foco em manutencgoes de mo-
tores, transmissdes e enxada rota-
tiva do Cultivador Motorizado
Yanmar Agritech.

OPERADORES DO
GRUPO 7 CACHOEIRAS
RECEBEM TREINAMENTO

WM__ it

P

que

urante o dia 1° de setembro,

mais de 30 colaboradores

das fazendas do Grupo 7
Cachoeiras, localizadas em Campos
Gerais (MG), receberam treinamen-
tos da Agritech em parceria com a
concessiondria Alvorada Tratores,
de Boa Esperanca (MG).
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CABINES PARA TRATORES AGRITECH

om a constante modernizacao

da frota de tratores em nosso

pais, seguido de maior exigén-
cia quanto ao conforto dos operado-
res em sua célula de trabalho, a
utilizacGo de cabines em tratores
agricolas se tornou indispensavel no
dia a dia da lavoura, fornecendo
conforto térmico para o operador,
protecdo contra poeira bem como
contra agroguimicos.

Para que a cabine Agritech possa
oferecer conforto e seguranca de
maneira eficiente, elaboramos alguns
itens que devem ser observados com
frequéncia pelo operador. Assim ele
colabora com o aumento da vida util
do equipamento, bem como com a
diminuicdo das paradas ndo progra-
madas para manutencao.

FILTROS DE CARVAO ATIVADO
(FILTRO EXTERNO)

A cabine possui dois filtros de ar de
corpo duplo e cada um tem duas
funcées. A primeira funcao é a filtra-
gem contra poeira e impurezas maio-
res provenientes do lado externo da
cabine; a outra fungdo é a filtragem
de carvao ativado que impede a en-
trada de gases tdéxicos provenientes
da aplicagdo de agroquimicos. Para
realizar a manutencdo desse filtro
nunca o lave com dgua; para limpda-lo
utilize somente jato de ar no sentido
contrdrio ao fluxo normal de ar, ou se-
ja, de dentro para fora. Substitua
esses filtros conforme indicado no
manual do proprietdrio ou ao menor
sinal da presenca de qualquer odor no
interior da cabine proveniente do lado
de fora da mesma.

por Jonas Giesel

FILTRO DE RETORNO

(INTERNO)

Todo o ar que recircula no interior
da cabine passa pelo filiro de retorno
que estd localizado em seu interior.
Quando abrimos a porta ou a janela
da cabine, particulas de poeira en-
tram no interior da mesma, contami-
nando o meio interno, por isso, a im-
portdncia dessa limpeza. E aconse-
Ihavel verificar, mesmo que visual-
mente, através das aberturas da tam-
pa do filtro de retorno a condicdo do
filtro diariamente.

Nota: A principal causa da conta-
minagdo do interior da cabine é a
poeira efou terra que entra pelos
sapatos do operador.

Para efetuar a limpeza ou a substi-
tuicdo do filtro de retorno, retire os
dois parafusos que prendem a tampa,
tire a tampa e o filtro. A tampa possui
uma manta que auxilia na filtragem
do ar e esta manta deve ser lavada
com dgua e sabdo se necessdrio.
Jamais lave o filtro de retorno com
dgua, limpe-o com ar comprimido no
sentido contrdrio ao fluxo normal de ar.

CONDENSADOR

O condensador, que fica localizado
na frente do radiador do trator, € uma
das partes mais importantes do sis-
tema de ar condicionado. Sua finali-
dade é transferir @ atmosfera o calor
que o fluido refrigerante (gdas) absor-
ve durante o processo de resfriamen-
to da cabine. Se o condensador
estiver sujo ou obstruido, o sistema de
ar condicionado poderd parar de
funcionar. Para evitar que isso ocorra,
verifique periodicamente o condensa-
dor quanto a sua limpeza e limpe-o
com ar comprimido no sentido con-
trdrio ao fluxo normal de ar para reti-
rar a sujeira. Pode-se utilizar uma es-
cova com cerdas macias e jato d'dgua
com baixa pressdo na limpeza.
Entretanto, tenha muito cuidado para
ndo amassar ou danificar as aletas do
condensador.

CORREIA DO ALTERNADOR E
COMPRESSOR

Verifique periodicamente a tensdo
e o estado da correia alternador e
compressor. Uma tensdo impropria
causard queda no rendimento da
capacidade de carga do radiador e do
ar condicionado, podendo danificar
rolamentos da bomba d'adgua, alter-
nador, compressor e rolamentos das
polias auxiliares. Para verificar a
tensdo da correia proceda conforme
descrito: Com o motor desligado,
comprima a correia com o dedo
polegar no espaco intermedidrio
entre as polias e verifique a deflexdo
da correia que deverd estar em torno
de 10 a 15 mm. Verifique o estado da
correia, procurando por trincos,
fiapos, desuniformidade ou partes
faltando nos vincos da correia.
Sempre que encontrar alguns destes
itens substitua a correia por uma

nova.

PARADA PORLONGO TEMPO

Se o trator ficar muito tempo
parado sem funcionar, poderd ocorrer
vazamento nas conexdes das man-
gueiras do sistema de ar condicio-
nado. Por isso, fagca a unidade
funcionar ao menos uma vez por
semana, mesmo no inverno. No
primeiro acionamento do ar condicio-
nado no dia, somente ligue o mesmo
com o motor do veiculo em baixa
rotacdo, pois isto evita que o sistema
succione gads refrigerante no estado
liquido que pode causar danos ao
compressor. Se for notada alguma
anormalidade no funcionamento do
ar condicionado, ndo insista em fazé-
lo funcionar. Leve-o imediatamente a
uma assisténcia técnica autorizada.
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